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HAGA EL CAMBIO A IP

Acceda, enrute e intercambie cualquier fuente de video en cualquier lugar de su red. Con la
NDI de NewTek, haga el salto a IP sin cambiar un solo cable ni actualizar su red GigE estandar.
El sistema de produccion multicamara mas potente del mundo (Tricaster), con llamadas Skype
(Talkshow) y produccion de deportes (3Play), camaras lenta y repeticiones, el sistema

mas usado en el futbol argentino.
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TriC aster

Haga mas que alcanzar su audiencia.
Estire sus limites de produccién.

Lleve su produccion a niveles sin precedentes de alcance,
impacto visual, compromiso de sus espectadores
y eficiencia de su staff con el sistema produccion multi-camara
mas completo del planeta.

Aprenda mas en latam.newtek.com
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Caper 2015

CAPER___
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Del 28 al 30 de este mes, se realiza una nueva
edicion de la tradicional convencion de Caper
en el Centro Costa Salguero de la Ciudad de
Buenos Aires, con una agenda que abarca tanto
radiodifusion como plataformas digitales y disefio.

La Camara que agrupa a los fabricantes e
importadores de equipos de radiodifusiéon viene
trabajando desde hace afos en la ampliacion de
los rubros que abarca el encuentro, sin descuidar
las actividades bésicas en lo relacionado con
emisoras de radio, estudios de sonido y toda la
cadena de television, desde la captacion hasta
la transmision de las sefales, incluyendo su pro-
cesamiento y almacenamiento. Este afio cobra
nueva importancia lo relacionado con las OTTs
(Over The Top), denominacién genérica asignada
a la transmision de video por Internet y asociada
al consumo no lineal de contenidos.

Laindustrialocalviene afectada por varios afios
de restriccién en las importaciones, lo cual a su
vez la perjudica en sus iniciativas de exportacion
por cuanto todo equipo terminado incluye partes
no fabricadas en el pais. Mas alla de las expecta-
tivas de un cambio de estrategia del gobierno en
procesode eleccion —los comicios presidenciales
se realizan tres dias antes de la apertura de la
muestra— existe un grado de convencimiento
acerca de que la situacion mejorara en este
sentido en 2016, y de expectativa con respecto a
larelacion futura entre la cotizacion de lamoneda

when audio matters

natural sound - in the studio

Buenos Aires, Argentina

local frente al dolar y los precios internos, factor
determinante en importaciones y exportaciones.

Otrofenémenoimportante es que Caperhapa-
sadoaserunaconvencion regional, con presencia
de empresarios y técnicos de los distintos paises
de la region y con el atractivo de exhibir las mas
recientes novedades tecnolégicas, especialmente
valiosas para quienes no han concurrido a la
NAB en abril o las més recientes IBC en Holanda
y SCTE, recién finalizada en Estados Unidos.
La presencia de vendedores de Europa y Asia,
ademasdeloslocalesyunafuerte representacion
de Brasil, acentlia esta ventaja.

.’/.- -.‘.\l Argentina

En estos ultimos afios, el gobierno nacional ha
sido un sustancial comprador de equipamiento
para la red Television Digital Argentina, los
centros regionales de produccién de contenidos

.y

La convergencia digital

Centro Costa Salguero

audiovisuales, la red de fibra 6ptica de alcance
nacional y, en forma indirecta, el establecimiento
de nuevas emisoras de radio y television digital.

La continuidad de esta estrategia —que ha
compensado la caida parcial en inversion por
parte de los empresarios privados— dependera
de la voluntad del nuevo gobierno; un punto que
debera ser considerado es el ritmo del proceso
de migracion de la TV a digital —conocido como
“apag6n analégico”— que, a diferencia de otros
paises como México (que tiene como fecha
fijada el 31 de diciembre de este afo—, Brasil
—2018— y hasta Uruguay, no parece tener prisa
en concretarse, pese a que se licitan emisoras di-
gitalesque, sinel “apagén”, carecen defactibilidad
econdmica. Es probable que el préximo gobierno
le asigne mayor prioridad, pero los candidatos no
han frecuentado el tema en sus declaraciones
previas a las elecciones.

Porotrolado, lairrupcion de Netflix, los servicios

SONY
Sin_
limites

Dale una calidad de cine a todos tus videos
con el sensor de imagen Super 35mm.
Aprovecha al maximo la grabacion interna
de 4K hasta 30p y captura tus imagenes en
camara lenta hasta 240 fps en Full HD con

un peso menor de 1kg.

Junger

MWW WL Jungerau I'J i 0.COm

2015 Sony Electranics, Inc.
Todos los derechos reservados.
La reproduccdn total o parcial sin aprebacidn por escrito esta prohibida,
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Eduardo Bayo de Artear, Hicham Bisbis, VP Operaciones de Fox, Rodrigo
Garcia de Fox, German Muller y Susana Alvarez de Aerodoc

VOD de las telcos y la clausula de la Ley 27.078,
denominada “Argentina Digital”’ o “Ley TIC”queles
permite a esas telcos brindar TV lineal —tras un
proceso de autorizacién— permiten anticipar un
2016 animado en este sentido. A ello se sumara
el conflicto entre las cooperativas telefonicas a
las que se ha autorizado a dar TV lineal con los
cableoperadores instalados desde hace afios en
esas mismas localidades, que atribuyen poder
monopdlico a esas cooperativas; la nocién de un
acuerdode convivenciaentre los cableoperadores
localesy las cooperativas no parece haberllegado
aun al nivel de generalizacién necesario.

@ Uruguay

Tras un empuje —considerado por momentos
exagerado— durante elgobiernode José “Pepe”
Mugica a la transicién de la TV a digital, la admi-
nistracion presidida por Tabaré Vasquez debera,
en un futuro cercano, tomar decisiones serias
sobre el “apagén analdgico” y, lo mas complejo,
la futura relacion entre la telco estatal Antel y los
cableoperadores, que por ley no pueden ofrecer
acceso a Internet por su cuenta, desde que la
banda ancha es monopolio de Antel. La amenaza
pendiente para este sector de la industria es que
la telco comience a ofrecer TV lineal, un tema
suspendido en el espacio por ahora, pero que
afecta a la rentabilidad de la costosa inversion
en fibra Optica hasta 2014.

Desdeelpuntodevistadelaofertade TV lineal,
alostrestradicionales broadcasters se hansuma-

Mario Sepulveda y equipo TVN con Videocorp

Prensario Internacional

do nuevas emisoras en digital
que, al igual que en Argentina,
estan por ahora limitadas a la
distribucién por cable y por
ello no son comercialmente
competitivas con MonteCar-
lo, Canal 10 y Teledoce, lo
cual debilita sus perspectivas
econbmicas y financieras.
En TV satelital, Claro sigue
luchando por ser autorizada
a competir con DirecTV, que
ya choca con el limite de 25%
del mercado fijado por ley a su
cuota de mercado.

@_

Tras un largo proceso de promulgacion de la
Ley de Television Digital que llevd mas de seis
anos, Chile sigue enfrentando dificultades en la
transicion, ahoradebidas alaformaenque hasido
reglamentado el procesoy las dificultades financie-
ras derivadas de una facturacion publicitaria que
noalcanzaparamanteneratodaslasemisorasen
actividad, al punto que en 2015 s6lo Mega esta
obteniendoganancias, entanto TVN, Chilevisién
y Canal 13 han reportado pérdidas. Como dato
curioso, Chile es el pais latinoamericano donde
mayor cantidad de las denominadas “teleseries”
—comediasonovelasdraméticas— sehanvenido
produciendo por afo, lo cual también incide en
este problema y seguramente repercutira en un
cambio de estrategia.

El proyecto de instalacion de una red conjunta
de fibra optica tropez6 con la negativa de Canal
13 acontinuar conlainiciativa, y no se haresuelto
el conflicto entre la TV abierta y la TV paga por
el reclamo de un pago por la retransmision de la
programacion generada por los canales abiertos.

El gobierno de Michelle Bachelet parece en-
focado, en materia de telecomunicaciones, en la
disponibilidad e intensificaciéon de la penetracion
de Internet, particularmente en las regiones de
baja densidad poblacional. En este sentido, se
esta invirtiendo en varias iniciativas, entre ellas
reducir ladependencia que laregién sur de Chile

ol

Gabriel Cheheid, Jorge Notariani y Fernando Liste
Neira de Disney

oG e

Viditec, premiada en NAB Show 2015 por Sony PSLA

tiene enmateriade accesointernacionalaInternet,
que se ha venido haciendo a través de Argentina.

Tanto en materia de television como de ac-
ceso a Internet, el mercado paraguayo se ha
activado en forma notable en los Ultimos dos
afnos, con una preponderancia de las telcos
(Claro, Millicom y Personal) a nivel nacional,
la ausencia de DirecTV —ahora en manos de
la telco estadounidense AT&T — y la presencia
minoritaria de los tradicionales cableoperadores
independientes en las localidades del interior
paraguayo.

Por primeravez se tienen cifras aproximadas

David Duarte y Leonel da Luz de GV, Domingo
Simonetta, Marcelo Denti y Maxi CAbrera de Torneos
y Agustin Goya de SVC,

delmercado, se halimitado —no eliminado—
existencia de dispositivos de recepcion ilegal
de TV satelital y, tal vez como consecuencia
de lo anterior, generado un conflicto entre las
emisoras de TV de aire y la TV paga. La ten-
sién estallé después que el regulador Conatel
dictaminara que la retransmision de sefiales de
aire por TV paga es un tema a ser arreglado
entre privados, y la camara que agrupa a los
broadcasters anunciara que cortarialas sefales
aquienes no pagaran por retransmitir. Tras una
negativa cerrada de la TV paga, se logré una
tregua entre las partes, sin que haya por ahora
un acuerdo definitivo.

Los cableoperadores paraguayos apuntan
a que el gobierno no renueve las licencias
satelitales de las telcos, cuando éstas venzan,
ademas de no autorizar a operar a DirecTV,

www.prensario.net
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El equipo de Educ.ar en el stand de
IplusB, en Caper 2014

que en su momento tuvo una licencia y no la
efectivizé. Por otro lado, hay un sensible au-
mento en la producciéon local de programacion,
a partir de casos como el éxito de la pelicula
cinematografica Siete Cajasy otras iniciativas
que apuntan al mercado internacional.

En término de Internet, Paraguay estéa entre
los paises con menor velocidad de acceso y
no tiene un centro de intercambio local, lo cual
hace que mensajes locales puedan tener que
ser procesados a través de Estados Unidos u
otros paises. Los proveedores locales se quejan
de los altos precios que se les reclama desde
Brasil por la conectividad y, por el caracter
mediterraneo del pais, carecen de acceso a
los cables submarinos que reducen costos a
los paises con litoral maritimo.

-

Boliviaes otro mercado donde el gobierno esta
haciendo esfuerzos para incentivar el uso de la
TV satelital y el acceso a Internet, a través de
la telco estatal Entel y el satélite propio Tupac

Katari, lanzado en 2014. Las cooperativas que
operan en las principales ciudades ofreciendo
television pagay bandaanchason notablemente
renuentes a proveer cifras acerca de suvolumen
deactividad, perounarecorrida por las carreteras
del pais muestra un notable despliegue de ante-
nas satelitales que podrian utilizar dispositivos
para la descarga ilegal de sefales.

Elingresode Millicom almercado esotrasefial
positiva, que se suma a la relativa prosperidad
econdmica por que atraviesa la naciéon pese ala
crisis en otros paises, enbase ala renegociacion
de los acuerdos de exportacion de gas con Brasil
y Argentina efectuada hace afos por el gobierno
de Evo Morales y una gestion elogiable.

Bolivia, tanto como Paraguay, apunta a des-
tacados indices de crecimiento en radiodifusion
y acceso a Internet durante 2015; la apuesta de
Millicom, que ha evitado competir en América
Movily Telefénica de Espafiaen otros mercados
de la region y en cambio enfocarse en América
Central, Colombia y ahora Paraguay y Bolivia,
parece tener sentido.
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Daniel Borovsky, gerente de operaciones y técnicas
de América TV, Diego Hernan Poggetti, gerente de
sistemas, y Ricardo Deza, sub-gerente de compras
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Francisco De Marco junto a Guilklermo Bertosi, Her-

nan Donnari de Fox Sports Ruben Gerez y Alejandro
Ripoll de Grupo Indalo y sus equipos
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Emilio Moya de Turner, con Roberto Favelukes de
BVS, Ivan Gil, Juan Scardan y Martin Alonso, de
Turner

% CAPER Show 2015 in Buenos Aires, aiming at convergence

Technology trade show CAPER 2015 will
offer on October 28-30 conferences and the
exhibition of an extended range of services
and product aiming not only at radio and
television broadcasters but also of interest to
digital platforms, image and sound processing
and other aspects related to convergence.

Being Argentina the host country, the
convention encompasses the expectation
around the Presidential elections to be held
three days earlier —on October 26— and the
possible end of the restrictions to importing
equipmentand components thathave affected
the local industry during the past four years.
Local factories have repeatedly complained
that the lack of parts needed to assemble the
hardware they sell has severely affected their

Prensario Internacional

output and consequently sales.

During this decade, CAPER has started at-
tracting many visitors from other South American
nations, such as Uruguay, Paraguay, Chile and
Boliviaamong others. And, the close relationship
with Brazil has helped many Brazilian companies
to start selling their production to Argentina and
these other territories, especially since they
share (except for Colombia) the same color TV
technical standard: ISDB-T

While Argentina has not appeared to be in a
hurry to migrate its TV broadcasters to digital —
despite having licensed a number of digital-only
outlets— , some of the other nations —Uruguay
and Chile among them— have more ambitious
goals andthis willfoster sales of the needed equip-
ment. Yet, the largestbroadcasted are embracing

e8e

technologies such as 4K in order to maintain
their product —Argentina is a large exporter
of finished TV programming— competitive to
the international markets. The emergence and
development of a large number of OTTs in the
region will be creating additional demand in this
feel, while transmedia projects and the use of
social networks as communications media is
awakening interest as well.

Locals generally expect that 2016 will be
a better year for the broadcast equipment
industry and this momentum will be reflected
at the booths and conferences; attendance is
expected to surpass the recent past figures
end exhibitors appear confident about the
attraction the new equipment to be displayed
will exert over visitors and buyers.

www.prensario.net

Blackmagic

Nuevo modelo Blackmagic URSA Mini con sensor Super 35,
resolucion 4.6K y rango dinamico de 15 pasos

Presentamos la nueva camara URSA Mini, una versicn cinematogréfica
digital poratil que dispone de un extracrdinario sensor Super 35 con
oblurador global para captar imagenes en resolucidn 4.6K, ademas

de un excepcional rango dindmico de 15 pasos. Su disenio liviano y
compacto brinda un balance perfecto v proporciona gran comodidad
en Jornadas de trabajo prolongadas. Este modelo permite captar
imagenes a 60 /s, y cuenta asimismo con un monitor plegable de

5 pulgadas vy dos ranuras para tarjétas de memoria que brindan la
posibilidad de grabar archivos en formato RAW o ProRes,

Resolucion extraordinaria

El modelo URSA Minl permite grabar videos con una resolucion y

un rango dinamica muy superior al de las peliculas tradicionales
para crear superproducclones de calidad cinematografl ca. Conun
tamanfo de Imagen de 4608 x 2592 pixeles (mayor al del formato
DCl 4K) y un intervalo de 15 pasos, se obtiene una apariencia nitida
con un nivel de detalles excepcional en las zonas mas claras y
oscuras del plano, Esta version ofrece ademas una velocidad de
grabacién de 60 ffs en resolucicn 4.6K o 120 {fs en formate HD 1080,

Liviana y portatil

El cuerpo de la cdmara esta perfectamente equllibrado v se fabrica a
partir de una aleacién de magnesio con tecnologia de avanzada que
brinda gran resistencla, ligereza y comodidad durante largas jornadas
de grabacion. Por otra parte, este modelo cuenta con una pantalla
tactil plegable de 5 pulgadas que permite menitorear las imdgenes
an el set ¥ proporciona diversos datos tales como el codigo de
tiempo, el histograma de la sefial ¥ la intensidad del volumen, ademas
del indicador de enfoque. La versidn URSA Minl Incluye asimismo
micrdfonos estéreo de gran calidad, conaxiones profesmr‘-ales

con tecnologia SDI 126G que evitan la necesidad de utilizar cables
especiales, y una manija lateral montada sobre una rasela estandar.

www.blackmagicdesign.com/mx

El visor electrdnico, los objetvos ¥ demés accescrios se venden por separado.

Completamente personalizable

El disefio del modelo URSA Mini permite afadirle diversos tipos

de accesorios para crear plataformas que responden a las
necesidades especifi cas de cada proyecto. Estos componentes
apcionales incluyen el soporte para el hombro y el visor disenada
por Blackmagic, ademads de clentes de complementos adicionales
desarrcllados por otros fabricantes. A su vez, los 9 orifi cios roscados
de 6.35 mm (0.25 pulgadas) situados en la parte superior @ inferlor de
la cdmara permiten instalarla directamente sobre tripodes o afadirle
accesorios tales como portafi tros o rigles de desplazamiento.

Rodaje sin interrupciones

El moedelo URSA Mini cuenta con dos ranuras para tarjelas

CFast 2.0, de modo que nunca es necesarlo detener la grabacién.
Esto hace posible que el dispositivo continge el registro de imdgenes
automaticamente en la segunda unidad cuando la primera se liena.
Por otro lado, la lecnologia CFRast 2.0 integrada en la camara brinda
una velocidad de lectura maxima de 350 MB/s. El materlal grabado
con amplio rango dindmico puede guardarse en archivos RAW de
12 bits ideales para realizar proyectos de elalonaje complajos y
crear efectos especiales, o alternativamenta en formato ProRes
para reducir al maximo el espacio de almacenamiento y facilitar

el proceso de pDSDdelICCIGH.

Modelos Blackmagic URSA Mini

Blackmagic URSA MInl 4K EF  US%$2,995
Elackmagic URSA Minl 4K PL  US$3,495
Elackmaagic URSA Minl 4.6K EF U5$4,995
Blackmaglc URSA Minl 46K PL US55 495
Todos los medealos inchuyen DaVinci Resobne 12 Studio
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- MIERCOLES 28 de OCTUBRE

14.00 a 15.00 hs
AUDITORIO 3

Workshop

» 3G, 12G, 4K, IP Broadcast
Infrastructure & Production
Juan Carlos Ortolan

OM Systems - Ross Video

14.30 a 16.00 hs
AUDITORIO 2

Mesa Redonda

> La Edicion Audiovisual y el desafio
creativo de la Tecnologia
Alejandro Carrillo Penovi
José Maria del Pedn

Vanesa Ferrario

Leandro Spatz

Moderadora: Marcela Truglio
SAE

15.00 a 16.00 hs
AUDITORIO 3

Workshop

> Next Generation in Video Servers
Adrian Copantsidis

BVS - Harmonic

16.00 a 19.00 hs

AUDITORIO 1

Master Class

> Sonido en Vivo y Ajuste de Sistemas
de Audio Multivia

Néstor Stazzoni, operador de sonido en
vivo de IKV, Lali Espdsito, The End
Esteban Freier, operador de FOH de Ciro
y los Persas, operador de monitores de
Los Nocheros

Cana San Martin, Presidente de AES
Argentina

16.00 a 17.00 hs

AUDITORIO 4

Conferencia

> La presion de los OTTs sobre nuestras
redes de acceso: ;estamos al borde del
abismo?

Juan Garcia Bish, Gte Ingenieria, Gigared

17.00 a 18.00 hs
AUDITORIO 4

Workshop

» Cambios en el paradigma de la
edicion, almacenaje y distribucion
de contenidos en HD

Adriel Cabrera

Juan Borddn

BVS - DELL

17.30 a 19.00 hs

AUDITORIO 2

Mesa Redonda

Servicios OTT: disrupcion en el mercado

Prensario Internacional

de Contenidos, Il

Juan Garcia Bish, Gigared

Dario Oliver, Presidente, Telpin
Diego Rodriguez, TV Everywhere
Technical Director, FIC Ariel Graizer,
Presidente, CABASE

Moderador: Juan Carlos Guidobono,
Docente ITBA

17.00 a 18.00 hs

AUDITORIO 3

Workshop

> Implementacion de una red SFN con
enlace satelital

Tomas Fulgueira

LIE - Liecom

AUDITORIO 4

Workshop

> Cambios en el paradigma de la
edicion, almacenaje y distribucion de
contenidos en HD

Adriel Cabrera

Juan Bordén

BVS - DELL

18.00 a 19.00 hs
AUDITORIO 4
Workshop

> Alexa mini - SkyPanel
Esteban Umana

BVS - Arri

« JUEVES 29 de OCTUBRE

11.00 a 12.00 hs

AUDITORIO 1

Workshop

> Transmision en vivo de Video a través
de Internet: nuevas tecnologias

Gustavo Mozetic

SVC - JVC & Teradek

12.00 a 13.00 hs
AUDITORIO 4
Workshop

> Blackmagic - Design
Eduardo Errecalde

MDP Sistemas Digitales -
Blackmagic Design

14.00 a 15.00 hs
AUDITORIO 3

Workshop

» Automatizacion de Produccion
Juan Carlos Ortolan

OM Systems - Ross video

AUDITORIO 4

Workshop

> Flujos de trabajo en la nube
Sergio Soto

Viditec - Quantum

15.00 a 16.00 hs

AUDITORIO 3

Workshop

> Eficiencia energética en Transmision
de TV Digital

José Manuel Martinez Marifio
Technology Group - Egatel

AUDITORIO 4

Workshop

» Software Defined Video Networking
Mo Goyal

BVS - EVERTZ

15.30 a 17.00 hs
AUDITORIO 2

Conferencia

> Ecualizadores: un proceso poco
conocido y muy usado

Indio Gauvron

AES Argentina

16.00 a 17.00 hs

AUDITORIO 3

Workshop

> Nuevos productos para flexibilidad de
Redes XPON

Cristian Ramirez

Cybercom Cable & Wireless - Furukawa

AUDITORIO 4

Workshop

> Software - Defined - Video: Mo-
netizando y unificando video multi-
plataforma

Sergio Da Silva

Viditec - Elemental Technologies

17.00 a 18.00 hs

AUDITORIO 3

Workshop

> Radio, nuevas tecnologias aplicadas
Javier Gratz

Daniel Pometti

Luis Endara

Trialcom - Innovaction - Orban

AUDITORIO 4

Workshop

> Broadcast: la nueva infraestructura
sobre IP

César Carabajal

SVC - Grass Valley, A Belden Brand

18.30 a 20.00 hs

AUDITORIO 2

Conferencia

> Flujos de trabajo convergentes en los
Medios actuales

Adrian Serafino, Coordinador de
Mantenimiento de Medios Digitales

de Artear;

Algjandro Algafiaras, Jefe de

eiQ e

Post-Produccion de Audio de Artear
Juliana Yardin, Responsable Second
Screen On Air de Artear

- VIERNES 30 de OCTUBRE

14.00 a 15.00 hs

AUDITORIO 4

Workshop

> Productos de la serie RFeye para
gestion y monitoreo del Espectro
Radioeléctrico

Filip Zganec

Mach Electronics - CRFS

15.00 a 16.30 hs

AUDITORIO 4

Mesa Redonda

> Tu Radio como noticia

Martin Rubio, Director General de Radio
10y Pop 101.5

Carlos Rossi, Director Oasis 101.9 La
Plata

Hugo Luis, CEO de Locucionar

Dario Duran, CEO de deRadios.com y
deRadiosyTV.com

16.30 a 18.30 hs

AUDITORIO 2

Mesa Redonda

> Espectro: la distribucion entre Medios
y Telecomunicaciones

Sergio De Cola, ex Director Nacional de
Telecomunicaciones del Uruguay
Miguel Angel Pesado, ex Director de
Arsat

Roberto Lauro, Consultor en TV Digital
Moderador: Luis Valle, Director del
Posgrado en TV Digital y Nuevas Plata-
formas (UNLM)

16.30 a 17.30 hs

AUDITORIO 4

Workshop

> Soluciones de Video en 4K para los
Broadcasters

Emanuelle Porfiri

SVC - Etere

18.30 a 20.00 hs

AUDITORIO 2

Mesa Redonda

> La Television argentina necesita
desarrollar una industria de ficcion
nacional

Jorge Nisco, desarrolla y dirige proyec-
tos en Polka;

Lucas Gil, Director de Ficcion en Pol-ka;
Gustavo Luppi, Director Integral de
Television;

Jorge Montero, Director de Television.
DOAT
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| a combinacion perfecta
ISIS | 1000 - Artist| DNxIO « Media Composer | Software

Acelere y automatice su flujo de trabajo con mas flexibilidad al integrar un sistema de
administracion de contenidos.

Todo esto, y mas, a un precio muy accessible.

:‘r 31_

IsIs™ | 1000 :
* Soporte en tiempo real para S0, HD, 2K y 4K
« 20T de almacer mpliable hasta 80THB
= 300Mb/s de ancho 2 escalable a 1.200 Mb/'s
nt ian con I r. Pramiere Pro y Final i
Acceso simultane 1 2 litores
» Ran I comprok 1 ortafo | fvid 1S1S
Artist | DNxIO :
» Entrada SD

» Salidas HD, Ultra HD, 2K y 4K

» Codif cion y conversion hechas internamente

Media Composer > | Software :
* Edicidn nativa HD, Ultra HD, 2K y 4K
* Trabaja en cualquier resolucion con Avid *Resolution Independence”
= Plataforma abierta gue permite usar interfaces de video Avid o de terceros

1, Licencia Permanente y Licencia Flotante

con Media Composer

Visitenos en CAPER 2015, booth #C10, y vea las demostraciones.

30 arned

Obtenga mas informacién en avid.com/LA
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Telefe: produccion 4K y despliegue

multiplataforma

Gustavo Capua, director de recursos de
Telefe de Argentina, destaco las principales
implementaciones del canal en lo que va del
afio, y adelanto las inversiones y proyectos que
impulsara, en sintonia con su visita a Caper.

‘EI100% de los flujos de video son administra-
dos con el sistema Dalet, el cual se haconvertido
en nuestro Unico sistema de gestion de assets;
hemos implementado Vizrt en transmision para
las cadenas HD y SD, lo que nos deja muy cerca
de tener a Vizrt como Unico generador de ca-
racteres para Telefe; concretamos el despliegue
multiplataforma a través de la app Mi Telefe;y ya
generamos HD la sefial Telefe interior’, detalld
el ejecutivo.

Las inversiones llevadas a cabo este afio in-
cluyenlacomprade ochocamaras 4K conlentes
4K para la ficcion Entre canibales, el armado y
puesta en marcha del programa Elegidos, la
musica en tus manos, incluyendo una camara
inalambrica para SteadyCam, la compra de una

segunda libreria robotica y la expansion de la
libreria actual, asi como la expansién de storage
asignado a flujos MAM y postproduccion.

‘El principal proyecto que tenemos en 2016 es
la puesta en marcha de la facilidad edilicia que
estamos terminando de construir en Martinez
(Teleinde) donde operaran el nuevo eTOM
y el control de sefales asi como también la
relocalizacion del area de noticias. Junto con la
implementacion de dichas facilidades, tenemos
previstas innovaciones tecnolégicas relaciona-
das al transporte de video sobre IP que estamos
ensayando en laboratorio’.

‘En segundo orden estamos trabajando para
lograr distribuir nuestra sefiales internacional e
interioren HD, replanteando la actual infraestruc-
tura satelital. También durante 2016 se seguira
avanzando hacia la migracion de servicios a
Cloud; en 2015 iniciamos este proceso para
los flujos de transcodificacion, distribucion y
sindicacion de contenidos en las numerosas

Gustavo Capua

plataformas con las que operamos asi como
también seguiremos haciendo lo propio con
los servicios de IT tradicional corporativos (Ex-
change, plataforma comercial, etc.)’, completo.

Concluyé: ‘En Caper estaremos relevando
novedades y mejoras sobre camaras, MAM,
gréfica — virtual sets, infraestructura broadcast,
data mover, automation, file systems/storage,
estando abiertos a incorporar novedades de
la industria que mejoren nuestros procesos de
realizacion’.

WE

TRACK

OUR STATS
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SEE US AT CAPER
BVS STAND H-50
DIGITAL TREE STAND I-20
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Artear: desarrollo y distribucion

GERENTES TECNICOS Y DE OPERACIONES

de contenidos multiplataforma

Eduardo Bayo, gerente técnico de Artear de
Argentina, explicd que la estrategia del grupo
enfoca la mayor parte de las inversiones en el
desarrollo de contenidos y distribucién para
nuevas plataformas, principalmente online,
aunque sin descuidar la mayor calidad en los
formatos tradicionales, como queda demos-
trado con el avance a UHD en la productora
asociada, Pol-Ka.

‘Para poder cumplir este objetivo las empre-
sas del Grupo Clarin, y especialmente Artear,
enfocaron un cumulo de inversiones en lo
edilicio, en la tecnologia y en la busqueda de
nuevas formas de producir contenidos’, detallo.

‘Unode los principales proyectos de este afio
es el espacio paraimplementar los nuevos flujos
de trabajo que permitan aumentar la producti-
vidad en término de contenidos, generar todas
las versiones que la diversidad de dispositivos
de reproduccion requiere y reducir los tiempos
de publicacion en todas estas plataformas’.

CGaper 2015

‘Asistiremos a Caper en el marcode unareco-

rrida por eventos nacionales e internacionales,
en los que buscamos tendencias tecnoldgicas
desde los diversos angulos que impone la
generacion de contenidos y su distribuciéon
multiplataforma. Es por ello que no sélo nos
limitamos a las ferias y exposiciones, sino que
realizamos periédicos intercambios de experien-
cias con colegas nacionales e internacionales,
que nos permiten compartir ideas nuevas y
discurrir las certezas e incertidumbres de los
mercados’, dijo Bayo.

‘Tal como sucede en todas las ferias de
productos las grandes marcas consumen gran
parte de los recursos afectados a visita de la
feria, pero se trata de conocer las empresas
de todo tipo de dimensién, y con todo tipo de
productos, ya que cada una de ellas podra
aportar soluciones que podrian ser Utiles para
ARTEAR.

Digitalizacion

‘Artear comenz6 su digitalizacion en el
afno 1992 con las tecnologias disponibles en
esa época, y nunca disminuyd el ritmo en

su camino hacia
la totalidad de
sistemas digita-
les (incluyendo
los procesos
de produccion,
generacion y
emisién de con-
tenidos en alta
definicién). Ac-
tualmente, laim-
plementaciénde
nuevas tecnolo-
gias asociadas
a las redes sociales es la que encabeza la
agenda ligada aladigitalizacion para pantallas
alternativas y/o para multipantallas ademés
de las actuales’.

Y resumié: ‘El estudio de los nuevos flujos
de trabajo, las inversiones requeridas para
ponerlos operativos y la modificaciéon de las
capacidades y conocimientos del personal
para avanzar en todos estos frentes son los
grandes desafios de Artear en la actualidad’.

Eduardo Bayo, gerente
técnico de Artear

SE-700

= HD Switcher de 4 Canales
= Entradas: 2 HDMI, 2 500
= Chromakeyer

EL swiTCHER HD

MAS ASERUIBLE
DEL MERCADDO

SE-F00 es un mezclador de video de alta
calidad, que es facil de utilizar ¥ aprender,
El SE-700 incluye dos entradas 501 v dos
entradas de HOMI. Este switcher también
cuenta con dos salidas asignables 501 y una
sallda HDMI para cenectar grabadoras de
HD, monitores y un codificador para el
streaming. El disefo todo en ung incluye un
panel de control con caracteristicas tales
come Chromakey, Lumakey, DSK, frame store,
XPT, PIP y mucho mas.

FPara mds informacion sobre &l Datavideo SE- G
visitenos en el CAPER SHOW 2075, cabina E-30

MHMEOADCRWIOLD
OmIETrRIaIoDar OFiOiaL
Wi DA TAYIDES-OOM. AR
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La TV Publica produce sus ficciones en 4K

‘La TV Publica ha entrado en la Ultima gene-
racion en materia de produccion de television con
la incorporacion de la tecnologia 4K, con nuevas
camaras de ultra alta definicién con un formato de
produccién cinematografica, lo cual significalograr
mejores productos audiovisuales conunaimagen
de una riqueza visual sin precedentes en la TV’,
coment6 a PrensArio Oscar Nunzio, sub gerente
de planificacion de Canal 7 - La TV Publica,

‘Estas caracteristicas técnicas son acompana-
das de un cambio de paradigma en el despliegue
técnico operativo de las producciones para los
diferentes rubros, como la direccion de fotografia,
la realizacion escenogréfica, la ambientacion, la
edicion y post produccion, aspirando a colocar a
la ficcion de la TV Pdblica a la vanguardia en la
creacion de contenidos de calidad en Argentina,
al nivel de las mejores productoras de contenidos
del mundo’.

‘La implementacion de la television de ultra
alta definicion 4K esta en marcha con paso firme,
habiéndose adquirido tres camaras de estatecno-
logia, acompafiadas porlos sistemas de grabacion
y edicién para completar el flujo de trabajo de
produccion. Esto significa un nuevo desafio para
nuestros trabajadores en todas las disciplinas

que componen la realizacién de un programa de
television. Esto permite experimentar esta nueva
formade hacertelevision manteniendo el liderazgo
tecnologico de nuestro canal’, afiadié Nunzio.

‘La tendencia mundial ya esta marcada por el
UHD, y la TV Pdblica no podia quedar afuera de
este proceso tecnoldgico con estas innovacio-
nes para la excelencia en la creaciéon, cuyo fin
es brindarle al publico cada vez programas con
mejor calidad artistica y técnica. Este afio hemos
adquiridodos enlaces portables paracamaras con
transmision digital OFDM paralaeliminacionde los
cables en eventos deportivos, como asi también
cuatro enlaces para la transmision en exteriores
por medio de latelefonia 4G o WiFi, lo que permitio
lograr una mayor capacidad y agilidad operativa’.

‘Para el 2016, se prevé la inversién en mas
estructura para el flujo en 4K, como lentes zoom,
nuevos servidores para la edicion con Avid.
Asegurar aln mas la puesta en el aire con un
nuevo master control y servers de emision de
comerciales, promocionesy programas. Pantallas
de Ledparadiferentes produccionesde programas
(deportes, entrevistas, musicales, etc.) y pedes-
tales para las camaras de estudios’.

En este sentido, el equipo técnico del canal es-

taraen Caper,como
confirmé Nunzio.
‘Aprovecharemos
el esfuerzo que ha-
cen los fabricantes
y proveedores ar-
gentinos para mos-
trar sus lineas de
productos, los que
iremosavisitarpara
seguir analizando la tecnologiay el equipamiento

Oscar Nunzio

enexposicion, yaque tenemos envarios proyectos
de inversion para el 2016 en adelante’.

Transmisiones destacadas
‘Lomasdestacadodel 2015fueronlas produccio-
nesdeficcion integramente producidas en el canal
como Variaciones Walsh realizada con camaras
4K, y otras realizaciones de produccion nacional
que prestigiaron nuestra pantalla. En cuanto a la
emisiones deportivas, se destacaron en Mundial
de Rugby 2015, la Copa América Chile 2015, el
Torneo de Futbol Argentino de Primera Division, la
Copa Argentina, el ciclo de Viernes de Boxeo, las
Eliminatorias paraelMundial Rusia2018, el Turismo
Carretera y el TC Pista, etc’, detall6 el ejecutivo.

Ecuavisa: gestion de contenidos en la nube

Leonardo Cumba, gerente de estacion
en Ecuavisa, expresé: ‘Vamos a analizar la
operacion en IP porque tenemos planificado
reemplazar el router principal de la planta y
estaremos evaluando esa tecnologia’.

‘También evaluaremos manejo de contenidos
enlanubey su beneficio en los flujos de produc-
cion. Eltemadel 4K es algo que contemplaremos
a medida que tengamos que renovar nuestro
equipamiento y lo iremos incorporando poco

a poco con la demanda del mercado; en este
momento no es una prioridad’.

Confirm6 que la cadena ecuatoriana se en-
cuentra operando y transmitiendo en HD gran
parte de su produccién. ‘En marzo incorporamos
en nuestra parrilla HD todos los programas
en vivo como noticieros y el magazine de la
mafana, con lo que completamos toda nuestra
programacion’, dijo.

Por ultimo, dijo que en Caper también bus-

caré herramientas
que permitan ‘op-
timizar nuestros
almacenamien-
tos y la entrega
y recepcion de
contenidos tan-
to para noticias,
produccion y pro-
gramacioén’. Leonardo Cumba

ﬁ’lﬂﬂnﬂﬂﬂﬁﬂ
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Snell
Advanced
Media

La diferen
SAM.

Quantel y Snell ahora son SAM- una
nueva empresa con la vision y la
tecnologia para entregar soluciones
que le permitan fransformar su negocio.

Nosotros entendemos que no se trata
solo del futuro, para llegar allg, las
necesidades de hoy también son
primordiales. Es por ello que nosotros
le entregamos hoy sistemas listos para
sus necesidades futuras, que permitan
a su empresa tener éxito en una era
donde el negocioc es manejado por

el consumidor final.
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Educ.ar: fuertes inversiones en todas
las areas y proyectos de innovacion

Ihigo Berazadi, coordinador técnico de la
plataforma digital Educ.ar, dependiente del
Ministerio de Educacion de la Nacion, comentd:
‘El 2015 ha sido un gran afo de inversiones
para Educ.ar. Hemos podido llevar adelante
proyectos que teniamos planificados desde
hacia tiempo’.

‘Algunos de los proyectos concretados fueron
ampliar nuestra libreria digital al triple de capaci-
dad quedando con espacio para crecer por tres
o cuatro afios mas sin inconvenientes, estamos
instalando nuevos servidores de grabacion y
hemos ampliado el storage de nuestro MAM.
Por otro lado, cambiamos nuestros sistemas
de gréfica por sistemas 3D en tiempo real y
estamos en el proceso de disefo para ponerlos
en funcionamiento’.

Principales inversiones

‘Desde la operaciones técnicas hemos
contratado nuevos moviles de produccién
para cumplir con las necesidades de todos los
eventos deportivos que tenemos para éste y el
proximo afio para DXTV asi como eventos en
vivo para los canales Pakapaka y Encuentro’,
detallé Berazadi.

‘En posproduccién hemos renovado todos
los software de edicion, hemos incorporado
una nueva sala de edicion de sonido y hemos
puesto a punto nuestra sala de correccion de
color. Sumamos mas estaciones de grafica y
pudimos crecer hasta el maximo con la imple-
mentacion de islas de edicion’.

‘El afio que viene queremos estudiar con
fuerza la tecnologia de video IP y ver si pode-
mos llevar a cabo una instalacioén, porque creo

que en polos audiovisuales como el nuestro
nos seria de gran ayuda para crecer este tipo
de implementaciones. También tenemos la
necesidad de ampliar nuestra matriz por lo
que creo que es el momento para definirse con
nuevas tecnologias y sacarse los fantasmas
que uno pueda tener’.

‘Queremos crecer en nuestra instalacion
de recepcién satelital incorporando nuevas
antenas a nuestro parque, para poder llevar a
cabo mayor cantidad de eventos locales o in-
ternacionales. Es muy importante poder hacer
una obra para el crecimiento de nuestra sala
de racks en donde estamos casi al limite de
nuestra capacidad, pero estanueva salayaesta
disefiada y pronto estara en etapa de licitacién,
por lo que creemos que a mediados de afio ya
tendremos capacidad para seguir creciendo’.

‘Haremos una fuerte apuesta a la accesibi-
lidad de las pantallas sumando muchas mas
horas de subtitulado oculto, de audio descrip-
ciony lengua de sefas, pero ademas haremos
investigaciones en nuevastecnologias, asocian-
donos con universidades y empresas privadas
para llevar adelante esta tarea que siempre fue
de las mas importantes para nosotros, porque
creemos que tenemos que estar presente en
estos proyectos e intentar ser vanguardia’.

Sobre su presencia en Caper, dijo: ‘Creo
importante pasar por los stands de las gran-
des marcas, pero también detenerse en las
que estan creciendo y sobretodo hacer una
mirada atenta a las empresas de desarrollos
nacionales que estan teniendo proyectos mas
que interesantes, algunos con varios afios de
implementaciones y que pisan muy fuerte en

Ifiigo Berazadi

la industria. Siempre aplaudo y miro de cerca
este tipo empresas que luchan contra gigantes
pero que tienen con qué’.

‘Tenemos instalaciones afianzadas, pero
también creo importante investigar nuevos
desarrollos y tecnologias que todo indica que
llegaron para quedarse. No creo que el ano
que viene sea nuestro afno 4K pero si creo que
empezaremos con la tecnologia IP, aunque sea
poniendo una piedra fundamental para poder
crecer con esta tecnologia de a poco’.

‘Este fin de ciclo nos toma preparados y con
todos las herramientas para seguir creciendo
en el 2016. Nos hemos afianzado con todas
nuestras pantallas, que, por mas que somos
jovenes, ya somos una marca registrada y de
excelencia. Esto ha sido con muchotrabajo, pero
los datos y los premios que hemos obtenido afio
tras afio, nos demuestran que estamos traba-
jando con un buen rumbo y entendemos que es
importante seguir trabajando por una industria
nacional audiovisual fuerte y con proyectos
que desarrollen el potencial de nuestra gente.

EQUIPAMIENTO BROADCASTING DE AUDIO ¥ VIDEO

Direccion
8. Matienzo 2437
1426 CABA - Argentina

Télefono
Tel. 54147779797
Fax. 54147778686

Online
ventasipteletechnicacom
woww telatechnica com
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Ahora sus operadores también crean contenido

Cada operacion de noticias busca adaptarse al cambiante panorama
digital para seguir produciendo noticias atractivas, con rapidez y
precision

En Grass Valley, sabemos cudles son los requisitos de un broadcaster
para una fiabilidad infalible. También conocemos el dindmico mundo
digital basado en TI. Nosotros podemos ayudarle a implementar nuevas
soluciones que simplifican y automatizan el flujo de trabajo de la sala
de redaccion. Soluciones con un conjunto de herramientas comun que
simplifica la practica del periodismeo. En vez de concentrarse en detalles
técnicos, su equipo puede enfocarse en anadir valor al contenido
capturado, convirtiendo ese material en historias atractivas

e imperdibles,

Las noticias a su manera, y nosotros le ayudamos a seguir
entregandalas mejor, mas rapido, y mas eficientemente gue nunca.

Ed Casaccia

Senior Manager, News Segment

nite y Varligo 53

Na MENC3 CoIne

GV STRATUS Video
Production System

Ignite Automated Production System

EDIUS

Editing
Software 15—

Vertigo News Graphics and

Integrated Graphics Playout _/l

Operaciones mas eficaces con las soluciones
de noticias de Grass Valley.
Visie www.grassvalley.com/solutions/news-production.

grassvalley
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Ameérica TV finaliz6 el “Proyecto HD”

‘La novedad mas importante del afio para
América es la finalizacion del Proyecto HD.
Se instalaron desde cero la totalidad de

. las facilidades utilizando equipamiento de
primerisima linea’, dijo a Prensario Daniel
Borovsky, gerente de operaciones y técnica
de América Medios.

‘Es importante destacar la innovacion
que realizamos en la instalacién de audio,
utilizando consolas digitales bajo el protocolo

Daniel Borovsky MADI, lo cual simplificé mucholatopologia de

instalacion y, si bien el cambio de paradigma operativo desde el audio
analdgico al digital siempre fue un tema complejo, nuestros operadores
se han adaptado muy bien al cambio, descubriendo de a poco el gran
potencial que ahora tienen’, completé.

‘Por otro lado, nos encontramos finalizando la puesta en marcha del
sistema de Asset Management, la reconversion de nuestros moéviles de
exteriores y la matriz de comunicaciones. Como préximo paso estamos
comenzando el redisefio de nuestro sistema de distribucion satelital’.

‘En resumen, 2015 fue un afo de mucho trabajo y cambios profun-
dos que veniamos esperando hace tiempo y al fin pudimos concretar’,
concluy6 Borovsky.

Turner International: migracion

de sus 54 feeds a HD

Julian Petrina, Senior Director IT & Engineering de Turner International
Latin America, adelanté: ‘Uno de los desafios méas importantes para el 2016
es la ultima etapa para la migracion a HD de nuestros 54 feeds’.

‘En lineas generales, nuestro espectro tecnologico abarca desde equi-
pamiento para estudios hasta sistemas de uplink, pasando por sistemas de
produccion y playout’.

Agreg6 sobre su visita a Caper: ‘Aprove-
charemos la expo para tener charlas técnicas
y de negociacién con nuestros proveedores
y partners locales. Los puntos sobresalientes d
son todo lo relacionado a sistemas en Cloud,
MAM, multi plataforma, monitoreo’. Julidn Petrina

Introducing the Latest Innovations for
Complete Live Event Solutions

Point of View

—_—

’S

Sports Coverage Events & Entertainment

HEROCast™ Point of Yiew Solution — the world's smallest, lightest, most energy efficient live

wireless broadcast transmission solution

Award Winning UltraCoder — The industry's first complete H.265/HEVC hardware encode and

decode system

IPLink — The next-generation, bi-directional digital video and data communications solution

FocalPoint Carmera Control System - Control up to 6 wireless cameras over 1 UHF channel

MSAT & NewSwift — High performance integrated satellite antenna systems

Visit us at the The Technology Group Stand E-15 at CAPER 2015 to see our new product portfolio
and discuss how Vislink can assist with your broadcast challenges
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Perfeccionando la
-Xperiencla de Medis

p— —

Las soluciones de procesamiento y distribucion de video “Software-Defined” proveen
flexibilidad, escalabilidad y desempefno con modelos de despliegue de llave en mano,
basados en nube y en virtualizacion. Operadores de TV de pago, programadores de
contenido, broadcasters y clientes corporativos alrededor del mundo confian en Elemental
para llevar video a cualquier pantalla, a cualquier momento — todo de una sola vez.

Visitanos en el stand de Viditec #H-28 www.elementaltechnologies.com
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Distribuidores chilenos, con fuerza en Caper
Intervideo, Rios, Videocorp y VGL

Fuerte representacion chilenatendra este afio
Caper, de la mano de los principales integrado-
res Broadcast que presentaran sus marcasenla
expo de buenos Aires. Entre ellas, se destacan
Intervideo, Rios & Cia., Videocorp y VGL.

En el caso de Intervideo, estara con sus diez
marcas, destacando lkegami, EVS, Riedel,
Snell y Studer para la parte de audio. Carlos
Contreras, director general, remarcé: ‘Tenemos
mucho foco en ingenieria y soporte y la gente
nos reconoce en eso. Nos sentimos como un
apoyo local de las marcas, para las que hace-
mos trainings permanentes en distintos lados.
La idea es replicar este tipo de acciones en
Argentina, Peru y Bolivia'.

En el caso de Rios & Cia., empresa con 33
afos en el mercado chileno, y que ha logrado
su mayor crecimiento a partir de la distribucién
de Sony y Panasonic, complementando con
JVC. Estara en la expo destacando su nueva
marca representada, Aviwest.

También representa a Newtek, con la cual
trabajo dos anosy ‘casi saturamos el mercado’,
comento. ‘Conseguimos una participacion de

mercado muy alta. Ahora crecié también Ca-
non, con camaras que costaban relativamente
baratas de Cine’, dijo Ricardo Rios.

VGL cumple una funcién clave en Chile
representando a marcas inevitables para los
clientes broadcast como Avid y Grass Valley.
Ya estuvo trabajando con Avid en instalaciones
de Bolivia, Colombia y Peru, donde alguna vez
estuvo la chance de abrir una oficina, pero su
foco sigue en el mercado chileno.

En la parte de audio y entretenimiento, don-
de Avid tiene las Consolas Venue, hay otras
marcas de luces robotizadas como Robe, o
consolas Lawo que se vendieron en La Red
y Canal 13 para un movil. MA Lighting esta
entrando también.

Por su parte, Videocorp destaca sus re-
presentaciones lideres, Sony y Blackmagic.
Alejandro Zenteno destaco especialmente el
trabajo en 4K y lo hecho con Blackmagic, con
toda la proyeccion de la linea baja.

También tiene a LiveU y estrenoé la repre-
sentacion de Vizrt como nueva marca lider,
contando ademas con Evertz y Editshare.

Francesco de Ambroggio
de Videocorp

Angel Pérez de Studer, Carlos Contreras,
de Intervideo y José Cadavieco Jr de Vidiexco

The industry’'s most trusted brand and highest
performance for UHF/VHF TV
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www.millertripods.com

Elévate sobre de la multitud

£

compass 23

el nuevo cabezal de fluido profesional y econdmico de 100mm

El nuevo cabezal de fluido Miller Compass 23 esta construido por
experimentados creadores para profesionales que desean mante-
nerse a la vanguardia sin vaciar sus cuentas.

Disefiado para los usuarios medios con camaras de gran sensor
que requieren un cabezal de fluido de 100 mm ligero, compacto,
con la capacidad de manejar una amplia gama de cargas Utiles (de
4 kg a 14 kg), con 4 posiciones de contrapeso y 3 niveles de
arrastre panoramico v basculante con resistencia cero.

El Compass 23 es ideal para sesionas que reguieren multiples
rearmados, donde varian permanentemente las cargas Utiles y es
crucial lograr una instalacion y un balance rapidos. Los controles de
arrastre y contrapeso, repetibles, simples v rapidos de usar, dal
Compass 23 reducen los costos de produccion y ahorran tiempo.

fEinEYR"

El Cormmpass 23 cumple con las exigencias de los profesionales de la
imagen, fiabilidad y “la sensacion PERFECTA" gue son el sello de
cada producto Miller.

* Calidad profesional integrada a un precio asequible

* Construccion de aleacidn ligera, compacta y robusta

s Movimiento de precision en tres niveles de arastre perfecto
panoramico y basculante

* |nicio v final suaves de movimientos panoramicos v basculantes
* Controles de faci acceso, repetibles v fiables

* Disenado y fabricado con orgullo en Australia por Miller, los
creadores del primer cabezal de fluido patentado

Visita www.millertripods.com para conocer a
tu distribuidor mas cercano

=  MILLER >

THE RIGHT FEEL



GERENTES TECNICOS Y DE OPERACIONES

Monte Carlo, Uruguay:
completo digitalizacion y migraciéon a HD

Alberto Larraburu, gerente técnico de
Monte Carlo de Uruguay, dijo: ‘Durante el
2015 hemos apostado alaproduccién nacional
de calidad, y para ello hemos invertido en
equipamiento de produccién, como lacompra
de una steadycam. También adquirimos un
switcher con toda la solucién parala creacion
de estudios virtuales, el cual genera la senal
tradicional de broadcast y tiene la facilidad
de publicar el streaming de video en nuestra
pagina web o canales de redes sociales’.

‘Conjuntamente con este equipo, adquiri-
mos camaras robéticas, las cuales se integran
a la perfeccién con el sistema anteriormente
mencionado. Con esto, hemos equipado a
la estaciéon con un estudio especial para la
creacion de contenido virtual, con una mezcla
de realidad y posibilidad de emitir en la trans-
mision tradicional de broadcast e Internet’.

‘Durante el 2015 hemos finalizado la Gltima
etapa de digitalizacién y migracion a alta de-
finicion. Con la finalizacién de la migracion de
nuestros noticieros hemos logrado que todos
los estudios y controles del canal estén 100%
en HD. Actualmente estamos reviendo todos
nuestros flujos de trabajo, para mejorar los
tiempos de postproduccion’.

‘Vamos atrabajaren llevar todas las produc-
ciones del canal ala multipantalla, mejorando
nuestras plataformas actuales y apostando
fuerte a los medios digitales. Actualmente,
Monte Carlo TV distribuye a todo el Uruguay
la sefial en HD, via satélite, fibra al sistema
de cable de Montevideo, television digital
terrestre bajo el estandar japones/brasilero
Isdb-Tb e internet. Puntualmente en internet

llegamos a todos los dispositivos en vivo y
con nuestro contenido en formato Catch up
TV y VoD, disponible en nuestra pagina web
y en la aplicacién del canal disponible en las
tiendas apple y android’.

Transmisiones destacadas del 2015

‘Durante el 2015 hemos regresado a la
produccién y transmision de automovilismo
en los circuitos mas importantes de Uruguay.
Transmitimos las carreras de autos Merecedes
en la categoria de Super Premium Race que
se corren tanto en el autédromo del depar-
tamento de Rivera, Soriano y Montevideo’,
expreso Larraburu.

‘Contamos con moviles de exteriores
completos para la transmision de eventos
de hasta 12 camaras en alta definicion, con
posibilidad de generar varios replay, gréafica
y el envio satélite o internet en HD. De este
modo estamos preparados para la produc-
cion de eventos particulares, como el que
realizamos recientemente en el Vel6dromo de
Montevideo con el famoso cantante uruguayo
Lucas Sugo’.

‘En el 2015 continuamos realizando dis-
tintos eventos deportivos en todo el pais y
transmisiones de fiestas y festejos, como la
entrega de premios a la publicidad’.

Caper 2015

‘Iremos a saludar a nuestros proveedores
mas cercanos, conversar con ellos sobre
nuestras necesidades de futuro y escucha-
remos que piensan ellos del avance de la
produccién en 4K’.

Alberto Larraburu

‘Recientemente participé de la feria IBC,
donde pude ver el crecimiento del uso del
protocolo IP en las estaciones de television,
tanto para el manejo de las sefiales dentro
de la estacién como en el uso en sustitucién
del cable coaxil SDI para la interconexion.
También se puede ver con mas naturalidad la
produccién en 4K y la aparicion de camaras
para grabar en alto rango dinamico (HDR) y
a una alta frecuencia de cuadro (HFR). Con
respecto a iluminacion, se nota una mejora
en la tecnologia LED, logrando tener por
ejemplo fresneles de 2K LED de luz célida
sin necesidad de ventilacion forzada’.

‘Por supuesto que cada feria que pasa cada
vez son mas los proveedores que ofrecen
soluciones para la multiplantallay OTT, aten-
diendo todas las puntas de esta tecnologia
como la ingesta del material para VoD o vivo,
el transcodeo del material, el encodeo en
caso del vivo, la distribucién del contenido
por el CDN, el manejo del contenido con un
CMS, la encriptacién del contenido con el
DRM y herramientas para la monetizacion
del contenido. En todas estas areas también
estaremos atentos en Caper 2015’, concluyo.
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GERENTES TECNICOS Y DE OPERACIONES

Teledoce, Uruguay: produccion 100% en HD

Andrés Lapi, gerente técnicoy de operaciones
de Teledoce de Uruguay, coment6 a PRENSARIO
que una de las principales inversiones de este
ano fue el cambio del segundo control de pro-
duccion a HD, quedando de esta manera con el
100% de la produccion nacional en HD; ademas
del equipamiento en el control, se realizaron
inversiones en escenografias para ajustarse a
la nueva tecnologia.

‘Dentrode los proyectos de este ano, unodelos
mas destacados fue la exitosa implementacion
de la nueva red Cisco en el canal, junto con la

empresa BVS, que nos servira como base y
apoyo para futuros proyectos’.

Como transmisiones relevantes, mencion6:
‘Este afio, el canal transmitié la Copa América
Chile 2015, hubo elecciones municipales en
Uruguay y se continué con ciclos exitosos de en-
tretenimiento como Me Resbalay Yo Me Llamo.
A su vez, el canal fue centro de transmision del
cambio de mando presidencial en marzo’, ahadio.

‘Estamos en un proyecto de storage compar-
tido paraislas de produccion, MAM, automatiza-
cién de flujos de trabajo locales, actualizaciéon

de la plataforma
web y analizan-
do opciones
para actualizar
el sistema de
noticias’, remar-
céd. ‘En Caper,
continuaremos
lo visto en NAB
e IBC con pro-
veedores como
BVS, SVCy Lade’.

Andrés Lapi

Mega, Chile: nuevo movil satelital

Saul Ureta, gerente técnico de Mega de
Chile, mencion6 las principales inversiones de
este afo, destacando la puesta en marcha de
un nuevo movil satelital con equipos Vislink y
antena satelital automatizada.

Ademas, se refiri6 a la adquisicion de 700 TB
de almacenamiento Isilon, la complementacién
del core de conectividad con equipos Extreme,
la realizacién de una segunda unidad moévil para
produccion de teleseries, la habilitacion y puesta
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enmarchade los tres estudios nuevos que fueron
construidos durante el afio pasado y este afio, y
la implementacion tecnologica para teleseries.
‘Para el proximo ano, las inversiones estaran
enfocadas en la renovacién e implementacién
en HD de nuestras unidades moviles de noticias,
el aumento de capacidad del almacenamiento
de nuestro MAM, la adicion de un nuevo grupo
electrégeno paraampliarla capacidad de Back-up
deenergiay el proyectode desarrollo eimplemen-

www MultiDyne.com
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tacion de la TV
digital’, detallo
Ureta.
Sobre su
participacion en
Caper, dijo: ‘Ve-
remos equu?os Sal Ureta
y tecnologias
como camaras, servidores de video, branding

gréfico y tecnologia de video sobre IP’.
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Viditec: un ano de proyeccion internacional

Estara con sus marcas en Caper

‘El afio pasado tuvimos un excelente desem-
pefio, casi comparable con el anterior, y este
ano estamos alcanzando esos mismos niveles,
en lo que se refiere a market share y productos,
debemostenerlos mas altos delmercado’, dijeron
Leonardo Rombolay Daniel Testani, de Viditec.

‘Seguimos estando entre los lideres en distri-
bucién de camaras, camcorderes, monitores, y
transmisores, y con papeles mas que destacados
en todas las lineas de productos que hoy existen
en el mercado e innovando con las nuevas solu-
ciones que llegaron para instalarse, como lo que
estan haciendo Elemental o Vizrt’, agregaron.

‘Las unidades méviles satelitales han tenidoun
gran afo. Hemos tenido proyectos importantes
en casi todas las lineas desde Wellav con la
digitalizacion de cabeceras hasta los switchers
de Sony, por nombrar solo algunos ejemplos y
mucho de lo que estuvimos instalando se podran
ver en Caper’.

3Way otra de las marcas importantes para
Viditec también ha tenido buenos resultados con
instalaciones para el Invap y Claxson a nivel
local, y con varias instalaciones en Uruguay,
Ecuador, Paraguay, Venezuela y Colombia, que
muestran la vocacion de expansién que tiene la
empresa. Eso se ve también en el desarrollo de
su unidad de negocios TIC que sigue creciendo y
desarrollando nuevos negocios para lacompariia
en una industria cada vez mas volcada hacia el

FS7-Z-finder

Artefactos de LED
Maxima huz al menar
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IPy la nube.

Para Caper estaradisponible la Gltimanovedad
de EVS, la Ultima generacion del servidor XT3,
con capacidad de soportar de forma flexible y
totalmente configurable enunmismochasis, hasta
12 canales SD/HD o 6 canales 3G 1080p o 3
canales 4K o distintas combinaciones entre ellos.

Quantumestarapresentandounflujodetrabajo
basadoensuplataforma StorNext 5, se mostraran
las ventajas y como se puede integrar facilmente
aflujos de produccion o postproduccién variados
como HD, 2K o 4K.

Sony

Daniel Testani, responsable de marketing
broadcast de Viditec: ‘Lo méas destacado en esta
ediciénde Capereslacompletalineade productos
4K, para todo el flujo de trabajo, desde la captura
hasta la grabacién y emision. Uno de los puntos
centraleseselsetde camaras, donde losvisitantes
no solo pueden verlas sino también probarlas,
ya que el set posee iluminacion y escenografia
profesional, especialmente para el evento’.

‘La novedad mas importante es la a nueva
camara de estudio de 4k HDC 4300, la primera
camara de sistema 4K del mundo en incorporar
tres sensores de imagen 4K de 2/3” que esta
orientada especialmente a produccion de de-
portes y shows de TV . Su sensor de (2/3") es
mas réapido y facilita al camarégrafo obtener un
excelente foco en vivo. Es compatible con todos
los accesorios de la familia HDC especialmente
con la 1500 y 2500’, remarca Testani.

‘Otranovedad eslacamcorder PXW-FS7. Esta
camara de la familia XDCAM, 4K, ultra portatil,
consensor CMOS Super35, tiene la posibilidad de
grabar en 4Ky Full HD en super slow motion. Es
un equipoideal paracreadores de documentales,

=Roland )

Professional A/V

videos de musica y

contenido on line, y T RN 0 1 RS B B ] TR :
realizadores corpo-
rativos que busquen
imagenes y video de
alta calidad, ademas = M-S000
posee un excelente j
rendimientoenzonas  Eqyardo De Nucci, Direc-
con escasa ilumina- tor de Ventas y Marketing
L, de Viditec
cion’.

También se presentara la versién méas nueva
de la familia XDCAM es la PXW -FS5, un nuevo
camcorder desarrollado a partir de la FS7, que EVC-1.-DL 4 C‘; i
graba en alta calidad en las condiciones més 4% :lj & A | L T

3 L e " VR-SEX

exigentes. Por Gltimo el set de cAmaras también
contara con la F55 CineAlta 4K. Esta camara,
utilizada por Polka realizar Signos, Esperanza
Miay Telefe para grabar Entre Canibales en 4K.

Otro equipamiento nuevo que se podra ver en
el stand es el completo sistema de digitalizacion
decontenido histérico, PWS-100 TD1,que permite
digitalizar y archivar en ODA u otro sistema, todo
el material histérico con una gestion eficiente:
codificacién de video, comprobacién de errores
de cintas, control de calidad de ficheros y control
del almacenamiento incluidos.

Otro producto destacado es el Servidor de
Video 4k y super slow motion PWS 4400. Este
servidores aptoparala produccién4KyHD, puede
configurarse para un maximo de cuatro canales
de grabacién. La unidad proporciona 2 TB de
almacenamiento interno de serie (existe opcién
de crecimiento hasta 8 TB), lo que ofrece unas
5 horas de almacenamiento 4K a 50 p/59,94 p
600 Mbps en el eficaz formato de video XAVC. En
unflujo de trabajo 4K, la unidad genera un archivo
XAVC 4K que puede utilizarse con facilidad en
sistemas de edicion no lineal (NLE).

1 v.-800HD

POte ntes y Aml g ableS

equipos de produccion para
el productor vanguardista...
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Imagine Communications:

soluciones de network y playout

Imagine Communications exhibiraen Caper
productos y soluciones de sus portfolios de
networking y playout.

‘El mercado lationamericano de broadcast y
de media esta al borde de una transformacion
significativa, ya que los consumidores de toda
la regiébn ansian cada vez mas contenido que
puedan ver en sus horarios y en los dispositivos
que elijan’, dijo Nahuel Villegas, VP regional y

director general para Caribe y América Latina
de Imagine Communications.

‘Ofrecemos productos y soluciones que
permitiran a las empresas de media y de entre-
tenimiento de América Latina capturar nuevas
audiencias y modernizar sus instalaciones a un
ritmo con el que se sientan cémodos y sin que-
darse varados en inversiones actuales’, agrego.

Los visitantes podran ver una demostracién

Roland, presente en Caper

Soichi Hibi y Octavio Padilla, gerentes de
Roland para Latinoamérica salvo Brasil, comu-
nicaron a PrensArio que la division de Roland
Latinoamérica esta comprometida a reforzar la
presencia de su marca y productos, apoyando a
sus distribuidores y el usuario final con existencia
de productos, precio accesible, y soporte local.

Esto conlametafinal de que usuariosy clientes
de Roland puedan apoderar sus producciones

Elemental: Infaltable en la region

Elemental Technologies es una de las mar-
cas que mas han crecido en Latinoamérica y de
las méas buscadas por los integradores. Sergio
Mendes coment6 a PReNsARIO que, Si bien tiene
logros en 4K con Globo y ahora con Televisa,
como mercado es todavia incipiente.

Segun Sergio Silva, juega afavor el ‘efectobola
de nieve en Japon’ con el ARIB, gracias a que el
afo pasado sus colegas en Jap6n necesitaron
soporte y cuando América Latina empez6 a di-
gerirlo en ISDBT ya estaba en su software. Por la
penetracion mundial de Elemental es normal que

y eventos con las tecnologias amigables que
ofrece Roland.

Los productos, que presentara en Caper
incluyen la nueva mezcladora de audio M-5000
con una plataforma expansible de 128 canales
y salidas Dante y MADI. En la categoria de
video profesional, estara presenta la gama de
video mixers incluyendo la VR-50HD, V-40HD,
V-800HD, V-4EXy VR-3EX.

seden cuenta antes de unatendencia atendiendo
a los mercados early adopters, asi que cuando
llega a América Latina ya lo tienen.

Otra llave de crecimiento es la dedicacion a los
clientes, pues esta muy enfocada en ellos. Y en
tercer lugar en sus partners como lo es Network
Broadcast en Latinoamérica.

Otro factor importante es la relacion con los
estudios y con Apple, Microsoft, Google, acceso
privilegiado a tecnologias de video. Con Google
hay relacion para implementacion en Elemental
Delta, Dush con encriptacion, Chrone va a dejar

de la tecnologia
de playout de ca-
nal integrado més
innovadora de la
empresa y apta para el futuro, la cual propor-
ciona a las empresas de media la flexibilidad
para adoptar cualquier modelo operativo, desde
los modelos basados en instalaciones hasta los
habilitados para la nube.

‘i"‘i;*p_
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Nahuel Villegas

Octavio Padilla Soichi Hibi

Roland estara en Caper acompafando a Pro
Musica y Nicatel, distribuidores oficiales de la
marca en Argentina.

Sergio Silva, Dwayne Brady y Alejandro Cubino, de
Network Broadcast

atener acceso a plug ins, y todos los DRM van a

dejar de funcionar, por eso clientes tratando que

se resuelva eso y nosotros.
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Getterson: Panasonic, cada vez mas fuerte

Eduardo Lacerra, gerente comercial de la
divisiobn Broadcast de Getterson Argentina,
destaco a PRensaRIO el gran presente de la em-

presentado recientemente a nivelinternacional’.

‘En Caper vamos a tener toda la nueva linea
de camaras 4K, tanto de estudio, como de cine
destacando especialmente las nuevas HC
X1000y la AG-DVX 200. También estaremos
mostrando las nuevas soluciones con AVC
Intra'y AVC Ultra, como la nueva AJ PX800,
la verdad que los visitantes tendran muchas
novedades y podran experimentar estas nue-
vas soluciones que tienen mucho potencial en
nuestro mercado’, afirmé Lacerra.

‘También habra grandes novedades en ma-
teria de switchers, con los cuales también nos
ha ido muy bien, como el AV-HS5600, el nuevo
switcher de 32 entradas y 2ME. Por supuesto
que estaremos mostrando los monitores 4Ky la
linea de AVC HD. Resumiendo un poco lo que
se vera en nuestro stand, podriamos decir que
estamos completamente volcados al 4K pero
sin descuidar a las soluciones de HD de alto
rango, con alta tasa de transferencia que es
el diferencial de nuestra propuesta’, completo.

Otra de las novedades de Getterson es que
ahora la empresa representa de DJI con toda

la linea de drones i
y el steady Ronin.
‘Ya hemos ven-
dido cerca de 40 J
drones y siguen
llegando intere-
sados a nuestro
punto de ventas,
esunproducto que
despierta mucho
interésenlosvideo
profesionalesy DJI

presay de Panasonic, sumarcarepresentada,
en la industria. ‘Estamos muy satisfechos con
los resultados que hemos obtenido este afio y
con los proyectos que tenemos en cartera, de
aqui a fin de afio. La verdad es que no tuvimos
descanso, desde las Varicam que hemos ven-
dido y que se han utilizado para la filmacion de :
peliculas premiadas, hasta la gran instalacion
que hemos hecho para Gran Hermano, pasan-
do por las constantes consultas que tenemos

por las nuevas soluciones para 4K que se han concluy6 Lacerra.

AV-HS6000 panel feature

s e
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Eduardo Lacerra de Getter-

son de Panasonic

es una de las marcas lideres del mercado’,

AG-DVX200

www.prensario.net

Haivision
Soluciones E2E de

streaming de video.

Haivision es garantia de que su contenido
viaja seguro: encriptacion, registro, gestion,
publicacion y distribucion.

www.haivision.com

Lideres en Carteleria Digital ~
en Latinoamérica.

Mas de 8000 pantallas en funcionamiento.
Distribuidores regionales de HAIVISION COOLSIGN

convergencia

digital

signage
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Aspera va a la nube

Finaliza un ano de fuertes presencias
en la region

Richard Heitmann, director
de marketing de Aspera, se
reuni6 con PRENSARIO en su
gran stand de la IBC, donde
destaco el afio que ha tenido
con stands en todas las expos
J delLatinoamérica, traslacontra-
| tacionde Pedro Silvestre como
. ejecutivo de ventas reconocido
del negocio. Dijo que la mayor
B inversion en la regién esta en

sintonia con la creciente necesi-

dad de bandaancha, contenido
y velocidad que todos los clientes estan requiriendo, y que esté a la par
del trabajo con partners y resellers para hacer un salto de calidad con
todo su expertise para la atencién de los clientes latinos.

De todas maneras, Heitmann remarcé que su verdadero desafio esta
en los nuevos productos de almacenamiento que Aspera esta comuni-
cando, para ir a la nube con todas sus soluciones. Lo importante es la
manera de hacerlo en diferentes faces. Primero para tratar el storage
local, segundo para integrar todo en la nube, y tercero para interactuar
de la mejor manera con los usuarios.

Richard Heitmann

Prensario Internacional

Aja Systems:
novedades de IBC

Ademas del nuevo sales manager
para la region

Bryce Button, director regio- [l
nal comercial de Aja Systems,
destac6 a Prensario en IBC to-
doslos nuevos productos antes
de dar a conocer el nombre del
nuevo sales manager dedicado
alLatinoamérica (junto a Manny
Rosado) que forma parte de
su gran inversion en la region.

Mencioné el Open Gear 3.0,
que goza de total confiabilidad
y sale a un precio por debajo
de lo habitual en el mercado;y
el Aja FS3 para la parte de insercion de publicidad que permite trabajar
en 4K como gran novedad y a un precio de $ 2.990, haciendo también
la conversién a HD.

El mini converter FIDO 4res otro de sus productos, que puede trabajar
como HBRSDI o HDMI con total flexibilidad; dentro de las soluciones
I/0O con nuevos software. También estan el 104k, el IOxT viable para
Thunderbolt y el developer Corvid Ultra HEVC con pantalla de 4K en 60p.

Bryce Button

Visit us at CAPER EXPO Booth H-50

Para cualquier consulta favor contactarse con:

wwv.evertz.com Y 1-877-995-3700 &5 salos@evertz.com
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antage

Construido para manana - resuelve los desafios del mundo real, hoy..

Telestream Vantage es la mejor plataforma basada en software
para procesamiento de medios y gestion de todos los
servicios involucrados desde la camara hasta el punto de
distribucion. Con Vantage, puede ingestar, editar,

transformar, empaquetar, monetizar y distribuir

contenido multiformato en forma rapida,
facil y rentable.

El poder de Vantage:
» Arguitectura flexible orientada a servicios

» Vantage services and connectors create
Los servicios y conectores de Vantage crean
poderosos flujos de trabajo automatizados
para transcodificacion y procesamiento de
medios - todo bajo un sistema de control
unificado

¢ Calidad inigualable y velocidades de
procesamiento excepcionales

¢ Automatizacion de flujo de trabajo mas
inteligente de la Industria

» Escalable y extensible fisicamente o en la nube

~. N
Celestream

Bringing Vision to Life

Busquenos en CAPER
Stand de SVC
Stand C10/C11

www.ielestream.net
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Newtec crece en la TV satelital regional

Este afio fue un poco mas lento para la
region, pero Newtec con sus oficinas locales
en Sao Paulo, seglin destacd a PRENSARIO
Bart Van Utterbeeck, se ha diversificado
para atender no sélo al mercado broadcast
sino al horizonte méas amplio de la TV sate-
lital, mientras cumple diez afios de trabajo
en Latinoamérica. Es amplia la gama en el
parque de las telecomunicaciones, los DTH
apuntan al largo plazo y tienen su planta
mas amortizada como para invertir. Cuenta
con clientes importantes como Claro con un

Intercom en
su bolsillo

C4, en Brasil y Chile; Media Networks Latin
America conmoduladores de DTHy DirecTV
en el resto de los paises como Pera, Colom-
bia y Argentina, al cual visitarian en Caper.

La gran noticia en el marco de la expo
fue el acuerdo con TV Globo para hacer un
upgrade de su flota de SNG (Satellite News
Gathering) para periodismo en Sao Paulo,
Rio de Janeiro y Brasilia. Antes tenia una
solucion SD y ahora una totalmente HD
con capacidades mayores y gran logro de

megabits x segundo.

Agente-IC: app para
dispositivos méviles

El lider en soluciones de Intercom conocido
por su amplia gama de paneles tradicionales
& |P le trae ahora Agent-IC, el panel de
operador para dispositives maviles.

Conecte su smart phone o tablet con Sistema
105 al sistema Eclipse HX y comuniquese con
cualquier usuario. Con alta seguridad por
medio de encripcion de audio y control

de acceso.

Facil de usar v con todas las funciones de
intercom: punto a punto, punto a multipunto,
partyline, comunicacidn con IFBs, con
activacion logica, PTT, ajuste local de
cross-point v notificaciones.

Clear-Com tiene la solucion para todas sus
necesidades de comunicacion. Agui estamos
listos para ayudarle.

Sorpréndase con Agent-IC. Contacte a
Clear-Com hoy mismo: www.clearcom.com

Bart Van Utterbeeck, Alejandro Guerra
y Alejo Smirnoff, de Prensario

For-A: cada
vez mas
fuerte

Jay Shinn

Jay Shinn de For-A estuvo en la IBC de
Amsterdam y destaco la gran inversion que
esta haciendo ahora en la region, con mayor
presencia en los shows locales, incluso con
stands propios como en SET, y mucho mas
soporte de promocién y marketing en general.

Jay Shinn destac6 que este trabajo de fondo
estadando sus primeros frutos acompanado de
un buen crecimiento del video HD y el aporte
de For-A para la mayor calidad de video con
muchos valores agregados para los clientes,
buen precio y absoluta confiabilidad. Dentro
del valor que les ofrece For-A a los broadcas-
ters se destaca que todos los switchers fueron
desarrollados para el campo especifico y estan

;.? QViX

@ WEDIA SOLUTIONS

B VIDED PLATFORM

MAXIMIZE THE POWER
OF STREAMING

hf NEBULA :.'f 0Q STREAMER

B OQUICK STREAMER

:A? VIDEO

@ OISTRIBUTION

HACEMOS EL VIDEO STREAMING MAS FACIL.

OTT, IPTV Y DISTRIBUCION DIGITAL.

Multidispositivo

y Arquitectura flexible
|__.'z y escalable

Tj Soluciones llave en mano
de rapida salida al mercado

Cloud based technology

PARTNERS QWOWZA
media systems

iy

Jora
O

77

T band

Integracion con
redes sociales

Analisis y control
de audiencia

Backhaul de senales a
bajo costo por redes |P

Outsource de operacion

FLussoNic™

(> Clear-Com'

i i e asliat empujados por profesionales de la talla de

Mario Rodriguez que se contraté hace unos
afios para todo este desarrollo en la region, o
Ricardo Milani en Brasil.

and “wP

Argentina +54 9 351 5951533

el vala ®

Canada +1 416 509 B059

.9

www.qvixsolutions.com

Cigryrigght € RS, Cldr-Citww, LLC A Fight detirond.
EChear Cown o d reprte od Lidomach of HM Blbiorio. e

info@qvixsolutions.com
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SVC: nuevas representaciones y crecimiento

Sistemas de Video Co-
municaciéon (SVC), la
empresa liderada por
svc’ Domingo Simonetta,

: E=h= * | sigue reafirmando su

posicionamiento en el

mercado, brindando solu-

ciones integrales para las

industrias de latelevision broadcast, cine, video,

audio profesional y multimedia. Con mas 30

afios de experiencia en la industria, Simoentta

y su equipo han transformado en este ultimo

afo el perfil de la empresa y més alla de seguir

representando firmas lideres y productos de la

primera linea, hoy es un referente en tecnologia

no solo en Argentina, sino también en paises
limitrofes como, Uruguay, Paraguay y Bolivia.

‘Seguimos creciendo e incorporando solucio-
nes, muchas de las cuales estaremos llevando
este afio a Caper’, destaco Domingo Simonetta
a Prensario. ‘Una de las grandes novedades
de este afio es que estamos representando a
Leyard, una de las marcas lideres en grandes
displays, y con la cual ya hemos cerrado dos
acuerdos muy grandes y estamos en proceso
de abrir nuevos mercados, como el corporativo,
ya que es un producto que se destaca por sus
tamafios y definiciones (tamafio del led)’.

‘Con Avid seguimos haciendo las clasicas
presentaciones personalizadas de todos los
anos y estamos muy contentos ya que se han
concretado varios proyectos y seguimos insta-
lando y actualizando sistemas’.

‘Enun afo particular, tanto por las elecciones,
como por la forma en que se desenvolvid la
industria, nosotros nos encontramos en pleno
crecimiento, por volumen de negocios, por in-

Prensario Internacional

tegrantes del equipo y por soluciones ofrecidas’
destaca Domingo; ‘con el cambio del equipo de
ventas hemos encontrado nuevas formas de
hacer negocios y estamos mas que satisfechos
con los resultados’, agrego.

También hay empresas que ayudan a este
crecimiento y las nuevas marcas que han in-
corporado en los Ultimos afios han empujado
este crecimiento, lo mismos que la fusién de
empresas. Hoy, Avid Orad, es una marca que
ha ganado mucho con la fusién de ambas, lo
mismo aconteci6 con Grass Valley y Miranda, ya
convertida totalmente en GV, se han potenciado
las marcasy se ha potenciado elnegociode SVC.

‘También ademés de las fusiones hay marcas
nuevas que estantomando muchoimpulso, como
Teradek, JVC, For-A, por mencionar algunas,
son marcas con las que estamos teniendo mu-
cho éxito, porque tienen productos que encajan
perfectamente dentro de ciertos targets y que
ademas estan ampliando esos targets’.

‘Con BlackMagic también estamos teniendo
buenos negocios, por ejemplo seguimos hacien-
do presentaciones de la mano de los delaers
como con lanueva URSAMini, paralacual viene
especialmente el presidente de BlackMagic, Dan
May. La marca ha progresado muchoy hoy se la
ve presente en todos los estudios de television
y cine, desde un pequefio conversor hasta una
camara 4K'.

Ofra gran novedad de este afio es la repre-
sentacion de Autodesk para lo que es media
Entertainment. ‘Estamos trabajando fuerte en
todas las soluciones de Autodesk ya que es un
nicho de mercado que tiene mucho paracrecer’,
destacé Mariano Simonetta.

‘Estaremos trabajando de la mano de ins-

e36e

Imanol Zubizarreta, de Avid; Domingo Simonetta,
de SVC; y José Calles, de Avid

Presentacion de Avid en las oficinas de SVC

tituciones educativas para el desarrollo de
cursos y carreras que incluyan disefio en 3D,
donde los productos de Autodesk como Maya,
3D Studio Max, Stingray o Flame, son los
estandares de laindustria. Tendremos gente de
Brasil y México que vienen especificamente a
capacitar y explicar las posibilidades de estas
soluciones’, concluy6.

En lo que se refiere a Audio Digital, SVC
estaranuevamente presentando las soluciones
de sonido profesional junto a la nueva Venue
6SL, de la cual ademas habra una presenta-
cién especial en el mes de noviembre, a cargo
de Robert Scowill, un reconocido ingeniero
de sonido que trabajo con artistas como Tom
Petty, Prince, Rush, Def Leppard, por nombrar
algunos.

WHAT'S NEW

treamilined comtent creation
far weh, 1al medla, moblle

CTT rmanltarng

Loudness manttoring

www.volicon.com

www.prensario.net

Tenemos
la solucion que

Ud. necesita

Soluciones para Broadcasting

* Servicios y Soluciones Integrales para Almacenar y Gestionar los contenidos digitales
de manera inteligente y sencilla,
* Soluciones de almacenamiento/archiving (tape less) y Administracion de contenido digital (MAM)
+ Digitalizacion de contenidos y migracion de archivos historicos.
* [ngesta, Transcodificacion Multiformato, Electronic Delivery (aceleradores de transferencia)
* Distribucidn, Data Movers y Bisqueda Inteligente de Contenidos.
* Soluciones de Librerias Robdticas v Discos de alta performance, flexibles y de rapida
implementacion, facil administracidn y alta escalabilidad.
* Edicién de video.
« Quality Control.

Servicios

Consultoria.

Disefio de la solucidén y entrega llave en mano.

Integracion, Implementacion v Servicios de Post Venta

Help Desk v Soporte On Site.

Servicios para Broadcasting en Datacenters regionales (Synapsis)

LA LRR

EMC ISILON A aspera

an IBM° company

ORACLE STORAGETEK

AQB Argentina | AQB Chile | AQB Peru

Olga Cossettini 1545 Piso 1, Ciudad Auténoma de Buenos Aires

(54-11) 4021 8300 =

TIVIT ‘ synapsis

Soluciones y Servicios Integrales
para el Almacenamiento, Respaldo
v Recuperacion del Contenido Digital

i (N00Y

FUJIFILM

www.tivit.com
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Te invitamos a conocer nuestros stands de mas de 220 mts2 en Caper 2015. Presencia los ultimos
avances, tecnologias y soluciones integrales para las industrias de la television broadcast, cine,
video, audio profesional y multimedia.

SCAPER 2015

STAND @@

- audic

28 - 29 - 30/ Octubre Centro de Exposiciones
Costa Salguero

WORKSHOPS

ANIMACION 3D
CON 3DS MAX Y MAYA 2016

RODRIGO ASSAF
Autodesk Technical Specialist Media & Entertainment

Miércoles 28/10/15 de 16:00 a 17:00 hs

Capacidad limitada

Inscripciones a: info@svec.com.ar

{\AUTODESK

TALLER DE TRANSMISION ’
EN VIVO DE VIDEO A TRAVES DE INTERNET

ING. GUSTAVO MOZETIC @ SR. MARIANO SIMONETTA
SVC Ventas Broadcast SVC Ventas Sistemas profesionales

29/10/15 de 11:00 a 12:00 hs. JVE ;}-;_f%_:-{\

Capacidad limitada ProHD TEE}\DEK

BROADCAST:
LA NUEVA INFRAESTRUCTURA SOBRE IP

CESAR CARABAJAL
Grass Valley Sales Manager, South Cone Latam

Jueves 29/10/15 de 16:30 a 17:30 hs.

Capacidad limitada ‘gi’ grEiSS VEl[Ey

A BELDEN BRAND

SOLUCIONES DE VIDEO IP EN 4K
PARA LOS BROADCASTERS

SR. EMMANUELLE PORFIRI
Sales & Marketing Americas & Middle East

Viernes 30/10/15 de 16:30 a 17:30hs.

Capacidad limitada
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CableSoft: Las ventajas de DOCSIS 3.0

Caso de éxito en El Cocotal, de Punta Cana

La principal mejora que trajo DOCSIS 3 es
la posibilidad de utilizar varios canales en pa-
ralelo. Cada canal tiene 6 MHz de ancho y en
funcién del tipo de modulacion utilizada pueden
transportar hasta 40 Mbps individualmente. La
velocidad total vendra definida entonces por la
suma de la capacidad individual de cada uno
de los canales utilizados.

Los primeros chipsets para DOCSIS 3venian
equipados con 4 canales paralabajaday?2para
la subida. La especificacion no limita el nGmero
de canales que pueden utilizarse, aunque cada
nuevo canal que se afada tendra que tener
una frecuencia mas alta y ya sabemos que a
frecuencias méas altas, aumentan los problemas
de atenuacion y ruido.

La segunda generacién de chipsets DOCSIS
3 vienen con soporte para 8 canales de bajada
y 4 de subida. Esto les da capacidad para trans-
portar hasta 320Mbit/s de bajada y 160Mbit/s
de subida, velocidades que solo se pueden
alcanzar con redes de fibra éptica.

Caso de éxito
En el Cocotal - Punta Cana — Republica

Dominicana teniamos funcionando DOCSIS
2.0 brindando servicio de acceso a internet de
20 Mbit/s - Bajada (downstream) y 10 Mbit/s -
Subida (upstream).

Elaccesoainternetaesavelocidad enfrentaba
varios competidores.

Hicimos pruebas de laboratorio con CMTS
DOCSIS 3.0 de origen chino (bajo costo) para
poder ofrecer velocidades de acceso a internet
mas altas como ser 100 Mbit/s - Bajada (downs-
tream) y 50 Mbit/s - Subida (upstream).

Programamos un UpGrade de nuestro soft-
ware de Aprovisionamiento para que soporte
estos modelos de CMTS. Ajustamos y ecuali-
zamos la red para poder utilizar 16 frecuencias
de bajada y 4 de subida.

El resultado fue muy satisfactorio, con costos
muy bajos alcanzamos velocidades de acceso a
Internet que permiten disfrutar mejor de todos los
servicios en especial del video de alta definicion.

El éxito fue total porque a esta velocidad solo
puede competir la fibra 6ptica hasta el hogar.

De la mano de DOCSIS 3.0 llega MoCA 2.0
Multimedia over Coaxial Alliance, unatecnologia
endesarrollo paraelhogarconectado. Tecnologia

PRO[(E0

ELSISPEIMA DE TRANSMISION
COMPACTO DE VIDEO 3G/4G LTE
MAS AVANZADO DEL MUNDO

www.avinest.com
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Por Claudio Saba, de CableSoft

Claudio Saba y Johann Isaza en la Expo SCTE

MoCA corre sobre el cableado coaxial existente
en el hogar, lo que permite la distribucién de toda
la casa de video de alta definicion y contenido.

Funciona de la misma manera que DOCSIS
3.0 sobre frecuencias altas 500 MHz through
1650 MHz.

Es ideal para transmitir Internet con velocida-
desde 200 Mbit/s en casas, hoteles, restaurantes,
sportbary otros que tengan un cableado coaxial.
Un filtro de frecuencias altas impide que la sefal
salga fuera de propiedad.

Con las nuevas velocidades que aporta
DOCSIS 3.x, las redes de cable coaxial tienen
ventaja para competir varios afos frente a la
fibra Optica hasta el hogar sin tener que tocar
su ultima milla.

AVIW

Shaping bamarrow’s

www.prensario.net
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Breaking news,
not backs
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Soluciones de enlaces celulare

H.264 Encoder | 1080p | 3G/4G LTE | iOS Monitoreo & Control | HD-SDI

S
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S D TERADEK
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El gran ano de Bexel

Con la visita del Papa a Ecuador y Gran Hermano en México

Bexel, miembro independiente de Vitec
Group, destaca desde el afio pasado a Sergio
Castillo a cargo de la gestion comercial para
toda Latinoamérica, armando una estructura
local. Rapidamente se vieron los frutos con
negocios y movidas de las mas trascendentes
que tuvo la region en el afio. En ese marco,
se destaca la cobertura de la visita del Papa
por cuatro dias a Ecuador, un proyecto que
se inici6 de manera grandilocuente con gente

del gobierno de Ecuador en la NAB, involucro
mas de 3 millones de délares, ocho unidades
de exteriores y mas de 70 personas trabajando.
Hubo grandes cambios que exigieron flexibili-
dad como que el propio Pontifice agregara la
visita a Guayaquil o los objetivos de imagen de
la delegacion papal que eran diferentes a los
pautados con el gobierno ecuatoriano.
Ademas, se destaco el trabajo realizado para
el nuevo ciclo de Big Brother para Televisa en

MEET NEWTEC DIALOG
THE PLATFORM THAT
EMBRACES CHANGE

of reslruckune sasily a5 vour heamess changs.
THATS FLEXIBILITY

Pereies DA adog olers ou o phatfoom o0 Bulks
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ek kit ated Tiaiad o B th S0l alicn
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oo -Lie]
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e
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Sergio Castillo y Greg Bragg, VP Global Sales

México, reality show que exigi6 sus master
control, camaras portables y roboéticas, micro-
fonia, MAM y el control de todo eso trabajado
integramente desde cero. El mismo programa
se hizo para la cadena televisiva de Miami
Telemundo, del mismo grupo. Castillo destaco
mucho el soporte de los partners locales para
estas grandes integraciones y prestaciones.

Miller abre el
juego para la
region

Con sus tripodes y soportes
de alta calidad a precio Unico

Gus Harilaouy Charles Montesin estuvieron
en IBC en el gran stand que tuvo Miller, donde
comentaron como sigue su gran apuesta a Lati-
noamérica, lo que empieza a llevar a cabo junto
a Rick Fernandez como distribuidor regional,
tratando de realizar una venta abierta y abrir
el juego para que todos los grandes jugadores
los puedan adoptar.

Harilaou dijo que es importante que en sus
soportes paracamarasy tripodes vean la calidad
de los productos de Miller y que no se usan
materiales plasticos, y que toda esa calidad
llega a precios muy competitivos dentro de la
estrategia que se esta gestando con Fernandez.

Vale recordar que es una empresa lideren el
rubro desde 1954 y desarrollo verdaderamente
global como pocas mas.

EI MD Mark Clementson, Mike Ippmann, Gus Hari-
laou y Charles Montesin

www.prensario.net

iditec

Descubra la nueva era
en la grabacion
de producciones

en vivo

Sony
Authorized

Dealer

SONY ; \
HDC-4300
SRing

Sistema de Camara 4K/HD

Produccion en 4K y HD flexible, sin sacrificar prestaciones

Captura HD de alta frecuencia de cuadro
para escenas a camara superlenta hasta x8

Perfecta integracion con los flujos de trabajo existentes

Una imagen y un color sorprendentes
con innovaciones de nueva generacion

Viditec

viditec.com

Humberto 1° 2889 - Buenos Aires, Argentina
Tel: +54 11 4122 1200 / Fax +54 11 4308 5493
info@viditec.com.ar

ﬂ @viditec ﬂ viditec



| | | DE IBC Y SET A CAPER

Haivision: a la vanguardia para OTT

y streaming

Entre las novedades de SET Expo se destacé
el movimiento que hay por la OTT, donde el
ex Globo Nelson Faria Jr. esta lanzando en
septiembre el canal Pet Channel en 4K por
Internet usando la Haivision Cloud, que puede
tener gran crecimiento regional. Otro proyecto
vanguardista que usa el mismo producto de
Haivision es el del Grupo Pelotén de César
Martinez desde México, que sera un canal web
con noticias pero también interactivo, donde

snell

B D bl Cesnpiarisy

Are Now
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los usuarios podran subir videos mostrando
accidentes, ataques o afamosos en situaciones
comprometidas. Lo reforzara con el ciclo propio
Chilangos, todos los viernes en México, que
sera una especie de Friends en vivo grabado
en La Condesa donde también el publico podra
interactuar mucho. Lo lanzara el mes proximo
en México, Colombia, Dallas y Paris. Havision
estuvo en el stand de Videodata en Set Expo,
donde su responsable Abel Honigsblum des-

Snell
Advanced
Media

044 e

Fabiano Cardoso y Abel Honigsblum

tac6 ademas que Rede Record esta usando
sus Kulabytes para hacer streaming en vivo
de su gran novela Fazenda. Por su parte, TV
Azteca en México usa sus Makitos, como en
Argentina se trabaja también con Musimundo
y Aeropuertos Argentina 2000.

Aviwest: Nuevo
Encoder HEVC

Estara en Caper con Rios & Cia

AviwestestuvoenlalBCyallisudirector Erwan
Gasc destaco la relacion actual con Latinoamé-
rica desde que David Jaouen esta a cargo de
la region. Un paso interesante de cara a Caper
y al Cono Sur, es el acuerdo con Rios & Cia. de
Chile que hara una apuesta importante en varios
paises con lamarca. Soporta esto el portal global
que abri6 hace dos meses para ISP providers o
clientes broadcastllamado Aviwest-booking.com.

En materia de producto, destaco el encoder
HEVC como primer paso para armar los pro-
tocolos en ese campo, con aplicaciones para
MacBook. Erwan sostuvo que la diferencia de
Aviwest frente a otras alternativas es que suma
mas calidad y estabilidad para las emisiones,
con muchos mas clientes en Europa y Asia para
avalar la experiencia.

Erwan Gasc

www.prensario.net

IPlusb: importantes proyectos

de MAM en Argentina y la region

Juan Carlos Madeo, uno de los socios funda-
dores de iPlusb, destac6 a PrensArio el trabajo
que ha realizado la empresa en este Gltimo afo.
‘Si bien el mercado sigue creciendo y evolucio-
nando, fundamentalmente en lo que es nuestro
foco de negocio, hay mucha expectativa por ser
unafo electoral. Las empresas sigueninvirtiendo
y planificando a futuro y tomamos nota de eso. El
primer semestre tuvo movimiento con proyectos
importantes aqui y en el exterior donde pusimos
foco como el primer MAM que se lleva a cabo en
Bolivia con Dalet'.

‘Dentro de la compafriia afianzamos la estruc-
tura interna y el crecimiento en relaciéon a nuevos
clientes. Logramos crecer un 30% mas que el
afo pasado. Esto nos permite continuar expan-
diéndonos hacia nuevas tecnologias. El segundo
semestre arrancé con importantes proyectos de
MAM’, sefal6 Madeo.

Dentro de un mercado global que se va con-
centrando, el ejecutivo resaltd los movimientos
externos al desarrollo de la industria. ‘A nivel

- v

global, se esta acelerando la compra venta de
empresasy elreacomodamiento de marcas. Esto
esta marcando hacia donde va la tecnologia y el
negocio, el mundo IP y software’.

‘Vamos hacia un mercado de commodities,
donde el valor esta en el servicio profesional que
se puede ofrecer. En nuestro caso la adquisicion
de FPD por Oracle nos permitié acceder a otras
soluciones y potenciar lo que teniamos. Ademas
hemos cerrado un acuerdo con ATEME, lo cual
nos abre unimportante abanico de oportunidades
de negocios especialmente en la distribucion de
contenido’.

De cara a Caper, Madeo hablé sobre las
novedades que tendra en la Expo. ‘El area de
demos conque contaremostendraa Oracle/FPD,
Provys, XeusMedia, IBM, Microsoft, Interra
Systems, Ateme, Dalet, Xendata, Filmpartners/
MXF Server, Kingston, Emam, Filecatalyst,
Adobe Anywherey el teatro Adobe para presen-
taciones en vivo. Ateme sera nuestro aliado en el
desarrollo de proyectos de conversion y delivery

INTEGRADORES

Marcelo Denti, de Torneos, Juan Carlos Madeo,
de IplusB y Julien Decaix, de Dalet, en IBC

multiplataforma resaltaremos la infraestructura
virtual de servicios de distribucién, alli es donde
aplicaremos las conocidas técnicas del mundo IT
aplicables ahora en este mercado’.

Otra novedad es iPlusb Cloud Services, que
es un area de negocios que estamos desarro-
llando conjuntamente con varios de los partners
y desarrollos exclusivos nuestros para ofrecer
este nuevo tipo de servicios relacionados con
infraestructura y aplicaciones.

También ampliamos el abanico de alternativas
de aprovisionamiento de hardware junto a Dell,
EMC, HP y Kingston con sus soluciones SSD.
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A UNWWVALGR QUE vﬁs APRECIAR’ \
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FOR-A for a 4K Future

Continuous Innovation
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Tedial: nuevo MAM Teradek:
para broadcasty OTT democratizando el
_‘W _ Tedial, empresa de origen "bonding I

espafiol y alcance global lider
en MAM, HSM, transcoding y Frente al 4G
distribucion de media, empez6
a trabajar fuerte con UHD y
hace casidos afios que estacon
demostraciones paraTV Globo
de Brasil. Segln destac6 Jay
Batista, director para las Amé-
ricas, mueve no sélo el 4K sino
también ya el 8K, manejando
archivos realmente pesados de la mejor manera con gran potencial en
deportes, generacion de logos e ingesta. todo en tiempo real como pocos

tecnic

media solutions

Manuel de la Serna de Te-
radek destacd que su negocio
sigue creciendo en Brasil, con
muchas expectativas con los
broadcasters por los Juegos
¢ Olimpicos del afio préximo, so-
bre todo a partir del partnership
de Broadmedia. También le
ve mucha proyeccion a Chile y

Servicios de ingenieria
para el sector audiovisual

Marisol Suarez y Jay Batista

en el campo broadcast. Su servidor Proxy permite un planeamiento y
product placement de una manera Unica, con juegos como las tarjetas
rojas y amarillas en el futbol.

Colombia, donde firmo la distri-
buciéncon Arrow de Alejandro
Mejia. Con Vidiexco en general como master distributor paratodalaregion

Manuel de la Serna y Andrew NG

* Ingenieria de proyectos Broadcast

Empieza a trabajar mucho también con el campo OTT, con empresas
lideres como Bell de Canadéa o AT&T con los primeros proyectos im-
portantes de transcoding.

Todo este bagaje lo trae a Latinoamérica donde con el equipo de Ni-
gel Stoddart esta teniendo una cobertura muy importante en la region,
decididamente superior a afios anteriores. En México hay buena relacion
con Televisa y también tiene muchos proyectos de software en Brasil
después de la SET Expo de agosto pasado.

esta muy enfocado en crecer y sumar clientes en todos los territorios.

Para todos ellos, destacd que no sélo se trata de las soluciones de
transmisién en 4G, sino también de democratizar el bonding haciéndolo
mas barato y sencillo por debajo de los 1000 euros, con el bit rate de
procesado mas eficiente. Es una buena polémica enfrentar el bonding
con los teléfonos moviles; los iPhone se conectan automaticamente con
su nuevo receptor Bolt Sidekick.

* Proyectos “llave en mano”

e \Venta y distribucion de equipos de audio/video

iMas Rapido! iMas Facil!

iMas Escalable! iMayor Usabilidad! * Gerenciamiento de proyectos

Conozca lo nuevo en Control de Calidad para los modernos sistemas de archivos

Conozca AURORA e Soporte y mantenimiento

Hecho por Tektronix para la nueva realidad en procesamiento de archivos.
Aurora posee un rendimiento superior en velocidad, analisis y revision.

» Consultoria

Ideal para distribuidores de OTT y VOD, Catchup TV, productoras de filmes y
productoras de comerciales.

Aurcra le permite auditar, verificar y/o certificar su libreria o la recepcion de
archivos, que permite hacerlo desde formatos 4K hasta ABR (OTT) pasando por
HD y SD, haciéndolo a la mayor velocidad posible en el mercado, al mismo
tiempo que le brinda la deteccion de artifacts en su Control de Calidad.

una empresa del grupo IMAagvina

Tomkinson 1750
(1625) San Isidro
Buenos Aires - Argentina

bgerbasi@unitecnic.com
Tel. +54 11 52 39 33 83

prom tv

Gaspar Fabregas 81

(08950) Esplugues de Llobregat
Barcelona - Espana

Tel. +34 93 417 54 90

Fax +34 93 418 41 80

Si requiere verificar los resultados arrojados por Aurora, puede usar su gran
herramienta Hydra, que le permite revisar los errores al instante con precision de
cuado.

Exclusivo: Aurora y Hydra son ideales para todo proceso donde se usen archivos
de audio y video, como ingesta, edicion y almacenamiento.

Tektronix, jdesamollando las mejores soluciones de prueba en audio y video para usted
Solicite hoy mismo una demonstracion en weny belktroni.com

Visite nuestro websitio www.tek.com

'Ibkl:mn}x'

www.uhnitecnic.com
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AES Argentina, por primera

vez en Caper

Capacitaciones de sonido en vivo y ecualizadores

La Asociacion de Ingenieros de Sonido
(AES), seccion Argentina, se presenta este afio
por primeravez en Caper con stand propio, donde
ademas participara de las charlas técnicas y
conferencias, como en la apertura de la muestra
con una MasterClass sobre sonido en vivo.

Natalia Sotelo, vice Chairman de AES Ar-
gentina, sefiald: ‘Contaremos con la presencia

de ingenieros de sonido como Néstor Stazzoni
(llya Kuryaki - Lali Espésito), Adrian Bilbao (Di-
vididos-Miguel Mateos), Esteban Freier (Ciro y
Los Persas), Leonardo Paonessa (Equaphon),

yJuan “Cana” San Martin, actual Chairman de
la Seccion Argentina de AES’, dijo Andrés Mayo.
‘Al dia siguiente, Indio Gauvron, ex-Chairman
de AES Argentina, presentara una conferencia
sobre el uso de ecualizadores’.

‘AES Argentina fue invitada a participar de la
Expoencaracter de referentes endivulgacionde
contenidos referidos al audio y ciencias a fines
en el pais, segun los organizadores. El principal
objetivo de AES es la difusion de conocimientos
de audio en todas sus areas, y en todos los
niveles, tanto para profesionales como para
estudiantes y aficionados. Nuestra presencia
en Caper permite hacer extensivas nuestras
propuestas alos sectores del audio que exceden
a los clasicos rubros de sonido para vivo y estu-
dios de grabacion, tales como radio, televisién y
cine, los cuales cada vez estan cobrando un rol
mas protagonicoy exigente acorde a estandares
internaciones de primer nivel’.

Sobre el crecimiento del audio en Caper, opin6:
‘Cada vez se observan mas carreras de grado,
terciarias y cursos referidos al campo del audio
ennuestro pais, mayor mercado que nucleaalos

fabricantes nacionales. Tambiénlabusquedade
informacion y referentes que puedan aportar con
su experiencia en espacios de divulgacion como
los que puede ofrecer AES Argentina en la feria’.

‘Venimos de un afio muy movido, con muchas
actividades en diversos espacios, convenciones
y escuelas, asi como en universidades. A las
jornadas del mes pasado en UNLa, UNQ y re-
cientemente en UNTreF se suman ennoviembre,
dosdiasdeactividadesenla UTN deAvellaneda,
organizada en conjunto conlaEscuelade Sonido
ECOS (Seccion Estudiantil de AES Argentina),
La Feria de Audio en el Museo de la Ciudad de
Buenos Aires, y el Ciclo CONECTAR en Estu-
dio Urbano. Para el afio que viene ya tenemos
programado participar por cuarta vez en La Se-
mana del Sonido, y tenemos pensado extender
al interior del pais unas cuantas actividades,
en términos de divulgacién de audio’, resumid.

Grass Valley: soluciones para IP y 4K

Leonel Da Luz, VP de ventas de Grass
Valley para Latinoamérica, destac6 en SET
de Brasil: ‘Desde la NAB hemos expresado
nuestro concepto “Glass to Glass”, que no es
otra cosa que enfatizar nuestra capacidad de
realizar y manejar todo el flujo de trabajo en
IP, desde el lente de la camara hasta el vidrio
del televisor’.

Hoy el Broadcast se esta reconvirtiendo
con esta tecnologia y desde el stand de GV
en la NAB se esté viendo como las distintas
soluciones de la empresa se encuentran en
la actualidad trabajando dentro de esta nueva
infraestructura. ‘Para GV el IP no esunconcep-
to a futuro, es una realidad y los visitantes de
eventos como SET o Caper pueden ver estas
soluciones y las mejoras que proporcionan’.

‘Ademas nuestros productos lejos de ser
cerrados son abiertos para que otras empre-
sas puedan trabajar y asociarse a nuestras
soluciones, desde una camara de cualquier
marca a un switcher de cualquier otra marca,
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pueden comunicarse ainteractuar con nuestras
soluciones, esto quiere decir que puede haber
una transformacion progresiva, de acuerdo
a las necesidades y las capacidades de los
clientes’.

En Caper, donde estara representada por
SVC, sudistribuidorlocal, los visitantes podran
conocer las Ultimas innovaciones para produc-
cién en vivo, playout y produccion de noticias,
y ademas conoceran ese enfoque sobre 4K e
IP que pregona GV.

Grass Valley estara presentando: cdmaras
LDX Seriesque se caracterizan por rendimiento
y calidad de imagen, con unarutade actualiza-
cionflexible; el Software GV Convergentque es
un sistemade control especialmente preparado
para redes y flujos de trabajo SDI-IP hibridos;
el iControl, que es un sistema de monitoreo
personalizado de instalaciones de punta a
punta; los enrutadores Nvision, disefiados
especificamente parabroadcasty provistos de
un paquete completo de caracteristicas para

A &

Leonel Da Luz

mantener sefiales fluyendo sin problemas,
incluyendo enrutamiento en 4K e IP.

En el area de procesamiento de sefial mos-
trara el Densité, parala conversion de sefiales
de audio y video, con funciones avanzadas
como control automatico de loudness vy el
sistema de control NV9000, con una amplia
gama de paneles adaptados para un control
superior, y controladores de enrutador avan-
zados y altamente resistentes.

www.prensario.net

Fujifilm: ya se empieza
a imponer el 4k

Fujifilm tuvo una buena pre-
sencia en la SET Expo en el
Expocenter Norte de San Paulo,
a la par que también se lucia en
una feria contigua de fotografia.

Alli Gordon Tubbs, responsa-
ble delfabricante enlasAméricas,
destacd la operacion en Brasil,
gqueantesdependiadirectamente
de Japén, se haincorporado aho-
raasu gestion en este continente
con todas las facilidades de logistica que eso les permite, ademas del servicio,
donde se podran atender de manera coordinada con Argentina y los deméas
paises para una mejor cobertura. También presento alli a todo su equipo con
Marcel Gallo liderando la gestion local.

Ademas, esta el aliciente de que Brasil ya ha comenzado con el 4K en
clientes como Globo y Globosat, lo cual incentiva a Gordon a promoverlo
en toda la regién, como también esta pasando en México, con un cliente de
la talla de Televisa, Colombia y Chile. En toda la region se estan teniendo
resultados mejores que el afio pasado y el 4K ayuda. En el mundo, comentd
Gordon, ya se empieza a imponer el cambio como pasé con el HD, donde
muchos clientes han decidido desarrollarlo y dejar de esperar. Es el mensaje
que seestadandoalosclienteslatinos, que especialmente empiezan aproducir
en 4K de cara al futuro mas alla de los que pase con la parte de transmision.

Gordon Tubbs y Marcel Gallo
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Peable Beach: Paulo
Martinez, VP de
ventas para Latam

T ALt hi

TOMATION
FLAYCRT AR
Mlm:nﬂ'-l’- e

Paulo Martinez con Roan Cruz y Marcelo Blum de Videodata, y Henry Bartz de Novo Tempo

Peable Beach designé a Paulo Martinez como vicepresidente de
ventas para Latinoamérica. Se trata de una marca protagonista en au-
tomatizacion y que con esta contratacion revela su compromiso con los
paises de la region.

‘En esta primera etapa estoy dedicado a viajar por los distintos mercados
haciendo evaluaciones completas conlos clientes, incluso los mas grandes
como Globo, Globosat y Band en Brasil. Esto para ver como haran su
migracion a IP y como optimizar sus flujos de trabajo, sin que queden
dudas que somos los lideres mundiales en automatizacién’, expreso.

En Caper estara con varios partners.

Stand G- 1':'
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lo hace facil:

Encuentra, Prepara, Administra, Publica

EURORA - USA - MEA - [ATAM - APAC | www.tediol.com

Flexible, escalable, autosuficiente, multi-site, multi plataforma y multi formato
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Intertel: Produccion de noticias

y deportes de Snell

Los productores de noticias y deportes al
servicio de mdultiples canales de medios de co-
municacion y en diferentes formatos de media y
metadata, necesitan cada vez mas una mayor
diversidad de fuentes de produccion y material
envivo. Esto lo hacen en un escenario cada vez
mas competitivoy donde lanecesidad de estaren
la pantalla primero, es lo fundamental. Para estos
requerimientos Snell disefn6 el sQ Enterprise.

sQ Enterprice es una plataforma que ofrece
un rapido playout de workflow. Video, archivos y
metadata se manejan en un workflow totalmente

integrado. Esta plataforma es un sistema para
noticias y deportes combinando produccién,
edicion y playout en la misma unidad. Los me-
dios de comunicacion requieren hoy dia que la
salida al aire sea compatible para web, tablets y
dispositivos méviles y sQ Enterprice se adapta a
estos requerimientos.

El sQ Server es el corazén del sQ Enterprice
combinandoingesta, ediciony playout. El sistema
proporciona un gran nimero de ingestas. Puede
almacenar hasta miles de horas de material y dar
apoyo directo a cientos de editores. La media es

codificada y almacenada con codecs que son un
estandar en la industria y administrada en el nivel
de fotogramas de video. La tecnologia Frame-
Magic garantiza flujos de trabajo de baja latencia
con proteccion automatica de archivos nativos.

Trialcom presenta nuevas consolas en Caper

Trialcom participanuevamen-
te en la expo Caper, donde
destacaré la nueva consola
'i_alcﬁm de exteriores MIX-201 Plus
=EITIE T con conexion TCP-IP con
mas prestaciones que su an-

tecesora, asi como las nuevas

consolas de estudios MIX-54 Plus, MIX-62 Plus
y MIX-100 Plus, todas ellas con conectividad
USB y bluetooth.

Ademaés, tendra en su stand los transmisores
Innovaction de baja, media y alta potencia
(refrigerados por liquido), los procesadores
Orban, el soporte de micré6fono M!/KA. Durante

el show, hara una demostracién del funciona-
miento de las placas analizadoras de espectro
Signa Hound y los medidores de parametros
de FM, entre otros productos.

Ademas, la marca auspiciara un Workshop el
jueves29deoctubrealas15,donde estaran Daniel
Pometti de Innovaction y Luis Endara de Orban.

vidicrare V8i

Nuevo Conversor de Normas
Correcltor de Base de Tiempo y Transcodificador.

Calidad profesional a precios convenientes.

La nueva linea Iincorpora Procesador de Closed Caption para todas las normas,
asi como un maneajo confiable de todo tipo de sefales.
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Diapsnizle tamisitn an la woeelte VAN Doevenser di normes, TAC y Tranenadfieades de 10 his)

El conversor de normas especialmente recomendado para cabeceras de TV por cable,
estudios de produccion, unidades moviles y sistemas de presentacion multimedia.

L Digiwave Labs
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Megaservice inauguré nuevas oficinas [ TODO EL DEPORTE

en Mar del Plata

15 anos de crecimiento en la industria

Cuando en marzo del afio 2000, Mega-
service-ASDA inici6 su actividad comercial,
sus integrantes se propusieron como objetivo
convertirse en una empresa proveedora de
soluciones de audio y video profesional con
alcance nacional. Durante estos 15 afios, ha
logrado unaimportante insercién en el mercado
lo que le ha permitido tener un crecimiento sin
pausa a los largo de todo este periodo.

Varios son los hitos que vale la pena desta-
car en estos 15 anos, tales como el afio 2003
cuando la empresa fue designada como “Re-
presentante Oficial Exclusivo en el Mercosur de
Canopus Corporation”, destacando en el 2004
la concrecién de la visita del Presidente y del
CEO de la empresa con una presentacion de
productos en las Ciudades de Buenos Aires y
Mar del Plata.

En el 2010, Megaservice abrid sus oficinas
en la Ciudad Autbnoma de Buenos Aires, lo que
significd un gran desafio que le permitio tener

presencia una presencia activa en este impor-
tante Mercado y lograr una mayor penetracion
en otros mercados tales como el Educativo,
Corporativo y el de Cultos. En 2010 se integrd
a Caper como socio activo, y desde entonces
participa en cada una de las exposiciones que
la Camara ha organizado con una significativa
presencia.

En el 2011, Megaservice-ASDA fue desig-
nada como distribuidor oficial para Argentina
de Datavideo Corporation. Desde esa fecha
mediante road shows, open house y presencia
en exposiciones ha logrado y contribuido a
desarrollar la marca Datavideo.

En 2015, oportunidad en que la empresa
celebra sus primeros quince afnos, un nuevo
logro y quizas uno de los mas significativos e
importantes, Megaservice-ASDA traslaé sus
oficinas de Mar del Plata a su propio local
social donde cuenta con amplias facilidades
de administracion, deposito, oficina comercial,

ii kﬂl I ALICND Y VIR

Las nuevas instalaciones de Megaservice

laboratorio técnico, showroom y centro de
capacitacion.

Estas oficinas fueron disefiadas de acuerdo
con los requerimientos de una empresa al
servicio de sus clientes de todo el pais, con
instalaciones modernas y funcionales, como
asitambién con facilidades de estacionamiento.
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Clear-Com: exitosa instalacion

de Eclipse HX-Delta en TeleSur

Estard junto a Lade Profesional en Caper

TELESUR, la emisora latinoamericana de
noticias 24 horas, ha instalado exitosamente
un sistema de intercomunicacion de matriz
digital Eclipse HX-Delta de Clear-Com y ha
actualizado un sistema Eclipse Median para la
comunicacion de la produccion. Através de una
conexion IP, el sistema permite lacomunicacion
en tiempo real entre las dos sedes principales
de laemisora en Venezuelay Ecuador, ademas
de conectar a sus corresponsales en varias
ciudades de América del Sur.

La matriz Eclipse Median instalada en la
sedede TeleSUR en Venezuela esta conectada
a la matriz Eclipse HX Delta en su centro de
produccion en Ecuador, y estan virtualmente
enlazadas a través de una conexion de red IP
utilizandointerfaces VolCE 2.0 IP de Clear-Com.
Ademas de conectar los equipos de produccion
en ambas instalaciones, los corresponsales de
noticias ubicados en toda la region también
pueden conectarse instantaneamente y hablar
con cualquier equipo de produccion indepen-
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dientemente de su ubicacion, ya sea con los
panelesfisicos V-Series conectados por IPocon
los clientes virtuales Concert en PCs y Macs.
Clear-Com ofrece a TeleSUR una solucion
rentable de comunicaciones internacionales
en tiempo real.

‘Con nuestro sistema Clear-Com, la comuni-
cacion sobre IP es fluida e instantanea. Nos ha
proporcionado una manera rentable y sencilla
de planear y coordinar proyectos a través de
toda nuestra organizacién’, dijo Helga Malave,
Directora de Comunicaciones de TeleSUR.

‘Hemos trabajado con soluciones de Clear-
Comennuestras instalaciones durante 10 afos,
desde que TeleSUR empez06 sus transmisiones
y siempre hemos obtenido excelentes resulta-
dos con sus productos. El afio pasado fue la
primera vez que utilizamos la conectividad IP
entre sedes y debido a nuestras buenas expe-
riencias previas con Clear-Com, su sistema era
la opcion clara para estos importantes enlaces
de comunicacion. Lo mejor de todo es que el
sistema Eclipse HX ha sido rapido de instalar
y configurar, y para nuestro personal es muy
facil de usar sinimportar donde se encuentren’.

Desde sus inicios, TeleSUR ha trabajado
con Avcom, distribuidor de Clear-Com en
Venezuela, con sede en Caracas. Avcom fue
responsable de la instalacion original de Clear-
Com en la primera sede de TeleSUR en Los

t

4 ClearCom

Ruices y ahora en su nueva sede ubicada en
Boleita Norte.
Joquebed Colin Lugo, gerente regional
de ventas para América Latina de Clear-Com
‘Con la comunicacion directa entre sus se-

des internacionales, la instalacion de TeleSUR
muestra como Clear-Com puede satisfacer las
necesidades de las emisoras, ya sea en un
solo edificio, en un gran campus, o en varios
paises. Alconectar las matrices digitales Eclipse
junto con los paneles IP fisicos y virtuales, las
organizaciones de broadcast se benefician
enormemente gracias al ahorro de costos y a
los recursos distribuidos a través de una amplia
regién en comparacion con las comunicaciones
de telefonia tradicional’.

Lade y Clear-Com: conferencia
en el marco de Caper

Lade Profesional y Clear-Com orga-
nizan una charla y desayuno sobre las
soluciones de comunicacién, pocas horas
antes del inicio del segundo dia de Caper
2015, el 29 de octubre.

Para su guia, la charla se centrara en
los Party line digital HelixNet, Sistemas
inalambricos digitales, matriz digital Eclipse
HX, Intercom por IPy transporte de sefiales.

www.prensario.net
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3Way Solutions: grabacion de TV
y clipping en Caper

3Way Solutions, fabricante de productos
para grabacion, monitoreo de media y QoS/
QoE, estard en Caper donde continuara la
promocién de la plataforma ViDeus Auditor,
parala grabacion de canales de TV, indexacion
y generacioén de clips con contenido en vivo o
de archivo.

La plataforma cuenta herramientas para el
clipping de contenido en vivo de material de
alta calidad proveniente de diversas fuentes.
Con equipos que reciben TV analégica o digi-
tal desde aire y también en formatos digitales
como SDI y HDMI, es posible grabar desde
uno a cientos canales de forma simultanea y
disponer del material en cualquier momento
desde cualquier punto, operandolo con solo
una PC, tableta o smartphone.

Guillermo Massucco, presidente de 3Way
Solutions, destaco: ‘Muchas compafiias tiene
al contenido como herramienta principal ya sea
paralageneracion de programas, o bien parael

wyZIsion

nuestros productos!

UNA VEZ QUE EMPIECE
A TRABAJAR CON WTVISION...

..BSLEMDE SegUros que querTa probar todos

Cubsrimeos dog Sreas principales: grifioos en tiempo-real y
automatizacidn de playout. En cuamto a los grioos, lensmos
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clasiicacion, laboracidn de inlommes, enine olros,

analisis de su propio material o el de la compe-
tencia. A ellos les ofrecemos una herramienta
que simplifica y profesionaliza la tarea de la
grabacion y Clipping, porque lo simplificamos
todo en un chasis’.

‘Ademas de la posibilidad de extraer con-
tenido en vivo y ahorrar tiempo, la plataforma
brindala posibilidad de realizar uploads a redes
sociales y portales web. Esto genera un ahorro
de tiempo en las operaciones con contenido
dentro de un canal de TV'.

‘ViDeus Auditor permite visualizar contenido
en vivo; y seleccionando el comienzo vy final
de un clip de video, es posible extraerlo en
la misma calidad de grabacion, o realizando
un transcoding o transrating del material con
solo un click’.

Sobre la situacion en Argentina y la regién
agregd: ‘Estamos también con la vista puesta
en la region, por eso en 3Way Solutions, este
ano trabajaremos duro para agregar valor a
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Guillermo Massucco

los canales de ventas que tenemos. Vamos a
profundizar las visitas a todos los paises de la
region. Tenemos en agenda visitas a Bolivia,
Chile, Uruguay y Brasil para los proximos 90
dias y seguiremos trabajando con los merca-
dos mas activos como son Pera, Colombia y
Ecuador. Esto es fundamental para conocer
de mas cerca, las distintas necesidades que
hay en diay ver como las podemos satisfacer’,
concluyo el ejecutivo.

Prensario Internacional
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Gold Dreams y la nueva television

Gold Dreams, laempresa liderada por Pablo
Lopez que hoy ya tiene mas de 25 afios en el
mercado, sigue innovando no solo en area tec-
noldgica, sino también en el area de comerciali-
zacion. Enfocada en satisfacer las necesidades
de sus clientes, la industria audiovisual, hoy la
empresase encuentraofreciendo nuevasformas
de generar y distribuir contenido.

Representante de Newtek, AJA, E-Image, Pa-
nasonic, Sony, Matrox, Pinnacle, Manfrotto,
Datavideo, Media5, Yamaha, Dexel y Kramer,
por nombrar solo algunas, se ha destacado por
laimplementacion de desarrollos a mediday por
los servicios de capacitacion y soporte técnico
que la han posicionado muy bien en el mercado.

Pablo Lopez destac6é a Prensario: ‘En los
Ultimos afios, ha cambiado el paradigma de
la television, hoy el Broadcast estd mutando a
algo que podriamos llamar pullcasting, donde
el consumidor no va a buscar un contenido que
se esté transmitiendo en vivo en ese momento,
sino que determina cuandoy donde quiere asistir
ese contenido. Estono sélo cambialamanerade
ver contenido, sino la forma en que se genera,
transmite y disponibiliza ese contenido, y estamos

trabajando para concientizar a los generadores
de contenido la necesidad de atender a este
nuevo tipo de consumidor’.

‘Parte de este trabajo lo hacemos a través
de lo que hemos denominado “Daytrip”, que
son giras que hacemos por el interior del pais
0 mismo en la ciudad de Buenos Aires, donde
acercamos las nuevas tecnologias a los profe-
sionales de la industria para que conozcan las
ultimas herramientas y las nuevas tecnologias
detransmision, desde TV digital hasta streaming,
pasando por los flujos de trabajo IP y los nuevos
equipamientos de bajo costo y gran calidad con
los que se trabaja hoy en el mercado’, agrego
Lopez.

‘Comenzamos por Rosario del Tala, seguimos
por Cérdoba, el proximo sera en Tucuman y
luego iremos a Mar del Plata, pero esto es solo
una parte de la agenda que estamos armando.
Al comienzo fuimos solo con un par de marcas,
pero ante la respuesta del publico empezamos
acompletar las presentaciones con varios de los
productos de nuestro portfolio y le mostramos a
los asistentes como sacarle el mejor provecho
a estas herramientas.’, afhadio.

El equipo de Gold Dreams que esta recorriendo el
interior, mostrando las soluciones tecondgicas que
comercializa la empresa

Para Caper, tendra un stand enfocado hacia
estas soluciones donde exhibira las poten-
cialidades y las novedades de sus marcas
representadas.
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AQB: Integrada 100% a Tivit-Synapsis,
gana peso regional

AQB, distribuidor
de soluciones de
integracion de al-
macenamiento
TapelLess, MAM,
optimizacién del
delivery electré6-
nico, servicios en la

gestion de contenidos
para la industria de medios y entretenimien-
tos en Chile, Argentina y Pera, ha comen-
zado una nueva etapa de expansion, tras
completar el 100% de su integracién con
TIVIT-Synapsis.

Manteniendo a AQB como marcareferente
de la industria del Broadcast, la empresa
comienza ésta nueva etapa con perspec-
tivas de crecimiento y novedades en la
oferta para la industria de los medios. Con
mayor espalda financiera, nuevos servicios
y soluciones; fuerza comercial aumentada
y variedad de servicios para ofrecer en toda
la region, sumando paises como Colombia,
Panama, Ecuador y Brasil, AQB expande
sus horizontes y sus objetivos comerciales.

Con mas de diez afios de historia en
Argentina, la empresa proyecta un mayor
crecimiento para 2016, en base a nuevas
oportunidades con clientes tradicionales y
la incorporacién de nuevos clientes de la
industria. Entre las principales soluciones
que ofrece en el segmento del broadcasting,
se encuentran soluciones y servicios inte-
grales para el almacenamiento, la gestion,
el respaldo y la recuperacion del contenido
digital y de la informacion. Con una vasta
y probada experiencia en el mercado de
Broadcasting y habiendo implementado en
importantes medios de comunicacién solu-
ciones para el almacenamiento y gestién
de més de 700.000 horas de video en una
importante base instalada, la empresa se
presenta como la mejor posicionada como
proveedoraintegral de soluciones TapelLess
y MAM en la region.

Claudio Stasi, gerente de AQB Argenti-
na, dijo: ‘Entre las principales novedades
en lo que va de 2015 podemos destacar
una importante implementacién en el canal
América TV de Argentina, que consideramos
un caso de éxito sumamente positivo. La
integracion de EMC Isilon en la solucion
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de MAM implementada en el canal para el
ambiente de postproduccién, permitié lograr
alta performance y productividad de acuer-
do a las necesidades planteadas al estar
editando en alta definicion. La gente de
Ameérica esta muy conforme con la solucion
implementada’.

‘También puedo agregar que este afio ha
sido muy positivo para nuestras otras repre-
sentaciones, ya que continuamos con firmes
crecimientos con nuestra solucion Asperaan
IBM Company, para transferencia electro-
nica de archivos digitales a alta velocidad,
en clientes como Cinecolor y TVCompras’.

‘Hemos seguido con muy buenas ventas
de librerias Oracle StorageTek y cintas
(tapes) Fuji. Hemos agregado nuevas
marcas a nuestra cartera como Tektronix
(ex Digimetrics) para QC, con su solucion
Aurora Automated File-based QC Software;
y de la mano de las nuevas marcas llegan
nuevos proyectos’.

‘Como cada afio, estamos haciendo una
fuerte inversion y trabajo conjunto para el
posicionamiento que Cinegy (MAM) quiere
en la region a través de una permanente
capacitacion. AQB fue la primera empresa
en proveer sistemas de almacenamiento
y archivo digital para grandes companias
internacionales de broadcasting en el pais.
A su ya conocida experiencia y trayectoria
localy regional (con 18 afios en Chile), suma
ahora los mas de 25 afios de trayectoria de
Synapsis en la oferta de servicios de data-
center, proteccion de media, software factory
y la amplia gama de servicios de Tivit’.

Novedades en Caper 2015

Entre las novedades que AQB presenta-
ré en la exposicion Caper 2015, se puede
destacar:

Isilon: Almacenamiento lider y estandar
de mercado en plataformas de broadcasting
y big data; almacenamiento “One File Sys-
tem”; Scale Out Storage; almacenamiento
para sistemas de edicion, post produccion
y streaming.

Cinegy: Solucion MAM para gestion de
contenidos digitales. Software modular
para administracion de contenidos; Cinegy
Desktop (Administracion de contenidos /
Integracion con NLE / Archiving); Cinegy
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Claudio Stassi, gerente de AQB Argentlna

Archive; Cinegy Multiviewer - Monitoreo
de sefiales de distintos FEEDS. Monitoreo
sefiales IP y SDI; Cinegy AIR — Sistema de
emision (Playout); y funcionalidades MAM:
Ingesta, catalogacion, busqueda, ingreso
de metadata, almacenamiento y playout.

Tektronix (ex Digimetrics): Soluciones
lideres para Control de Calidad de conteni-
dos digitales; Aurora Automated File-based
QC Software: QC Automatizado de alta
performance.

Aspera an IBM Company: Sistemalideren
transferencia electronica de archivos a alta
velocidad; Aspera Share (Compartiry enviar
archivos entre el grupo de trabajo); Aspera
FASPex (Delivery electronico. Optimizacién
en transferencia de archivos); Aspera Drive
(Almacenamiento en Cloud) Novedad en
Caper2013. Nuevorelease;Aspera Connect
y Aspera Console

IBM-QRadar: Seguridad en entorno de Bro-
adcasting y redes de contenidos; proteccion
de medios digitales; correlacién de eventos.

Oracle- Storage Tek: Lider en librerias
robéticas para almacenamiento y archiving
de material historico en Tapes LTO; libreria
Modular StorageTek SL 150; prestaciones
desde “Entry Level” hasta “Mid Range”;
Librerias SL 3000y SL 8500.

Tivit-Synapsis Data Center: Servicios para
broadcasting en datacenters regionales;
transcodificacién; digitalizacion; archiving
de material histérico, resguardo de segunda
copia; seguridad informatica.

Fuji Film: Insumos para almacenamiento;
tapes LTO 4,5y 6.

‘Ahora, en CAPER 2015y con la nueva gi-
gante tecnoldgica en plena marcha, decimos
que en AQB Tivit-Synapsis siempre podra
encontrar la solucion ideal para su negocio.
Es simple, es facil, es AQB’, concluy6 Stasi.
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La IBC 2015, que tuvo lugar del 10 al 14 de
septiembre en Amsterdam, dejé un saldo muy
positivo en cuanto a su concurrencia y, como
dijeron Nahuel Villegas, de Imagine, y Juan
Carlos Ortolan, de Ross, estuvieron todos los
clientes que se esperaban, con cerca de 40
reuniones para todas las cadenas regionales
como Disney, Fox, ESPN, HBO, DirecTV y el
Grupo Albavision.

A la fuerte presencia de Brasil, se sumaron
empresas de Argentina, Chile, Uruguay y otros
paises del sur. Raimundo Barros, director de
ingenieria y operaciones de Globo, estuvo
acompafado por Carlos Capellao de Phase,
para ver, como siempre la forma de mejorar la
eficiencia de los flujos de trabajo, ademas del
4K en el que el canal brasilefio es pionero junto
a Televisa de México.

Otros clientes importantes que desfilaron
por los 13 halls del RAI fueron Globosat con
Roberto Primo y Sky Brasil que esta por
inaugurar su centro nuevo de produccion. De
Argentina, se destac6 Artear mientras arma
su centro de produccién multimedia (CPM),
América TV tras lanzar su canal HD y restan-
do la renovacién de los méviles de exteriores,

|
Nilson Fujisawa, de LineUp, con Ivan Olmeda y José
Valencia, de EPTV de Brasil

M”:_g' |

Walter Gomez de CityTV de Colombia y Gio Pinzd
de LiveU

Prensario Internacional

Supercanal que digitaliza con Conax y Bold
y hasta las cooperativas nucleadas en Catel y
Colsecor por sus implementaciones de IPTV,
rubro que no tuvo muchos otros operadores
en Amsterdam.

De Chile, estuvieron Chilevisién y Mega,
CityTV de Colombia, CNT de Ecuador con un
proyecto interesante, Frecuencia Latina de
Perq, y de Uruguay Montecable y Nuevo Siglo,
que lanz6 su app junto a Conax para SmarTVs
de LG. De México hubo menor concurrencia
que en otras ocasiones, coincidiendo con la
incertidumbre del dolar, segin expreso Israel
Gomez de Comtelsat. Finalmente no estuvo
Max Arteaga de Televisa por el estreno de Big
Brother, pero si Izzi Telecom del mismo grupo;
MVS y Multimedios Monterrey.

HDR e IP

Sin duda, el tema mas comentado de esta
IBC fue el HDR (High Dynamic Range). Sam-
sung puso dos televisores curvos gigantes
con esta tecnologia y 4K, al igual que Intelsat
y Ericsson que enfrentaron dos televisores de
la misma manera, y alli se pudo ver la mayor
riqueza del HDR, que segun destacdé Carmen
Gonzalez, muestra ‘hastamucha mas variedad
de negros y grises’.

José Luis Martinez, VP de ingenieria de
HBO Latinoamérica, dijo que si no, no hay
diferencia visible entre el 4K y el HD. Agreg6
que el grupo lo va a tener ‘por si algun cliente
lo pide’, aunque es evidente que falta para eso
en Latinoamérica.

Israel Gémez agregd acerca de la expo
que esperaba que la industria tuviera mucho
mas maduro el tema de IP, lo que no ocurrio,

Israel Gomez y Alejandro Ramirez Comtelsat
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Desarrollo del HDR para 4K

Presencia de los principales jugadores de Latinoamérica

y que ojala se dé para la NAB. Si sefial6 que
esta bien la mejora de flujos, la compresion y
coincidié con el avance del HDR como que es
un esfuerzo nuevo cuandotodaviano se termind
laconversionalHD. Eneso Newtek avanz6 con
su nuevo protocolo NDI para convertirse en un
standard y reemplazar definitivamente al video
en Banda Base.

Se comentaron mucho en la Expo las com-
pras mas recientes como la de Elemental por
Amazon, cuando era una de las empresas de
mas crecimiento, y de Ericsson a Envivio, que
también significard un cambio en el mapa del
negocio. Sobre esta Ultima Al Nufez senald
que sus ofertas son complementarias.

Emilio Otermin, Beatriz PIneda, Johnni Rodriguez y
José Martinez, VP Ingenieria de HBO

Mario de Oliveira, Ezio Sanchez de Conax y RAfael
Cardoso de Nuevo Siglo de Uruguay

www.prensario.net
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Cobalt con Vidiexco

Bob MacAlpine coment6 a El Managing Director de RTW, Andreas Tweit-
PRENSARIO que su estrategia y : mann, destaco a PReENsARIO cOmo viene traba-
para Latinoamérica es L jando con Latinoamérica, con clientes como
potenciar a Vidiexco TV Globo y alguna accién en Chile donde
como master distributor, tiene un acuerdo con VGL. Considera que
desde el punto de vista su ventaja en la parte de soluciones es que
comercial, financiero y son muy confiables y tienen todos los estan-
hasta para todas las co- 7 i dares integrados, para un rango muy grande
Bob McAlpine municaciones por el lenguaje Andreas Tweitmann de productos y con la chance de customizar los
comun con los clientes. Esto productos para los clientes.
mientras introduce todas sus soluciones
basadas en software al mercado.

Broadcast Pix

Steve Ellis de Broadcast Pix, destacé a PRen-

Nagra

\ y \ h\ SARIO que pese a las dificultades econémicas

Nagra mostr6 en la IBC de ‘,_-"_'-' ! = Y de las devaluaciones siguen apostando a la
sunuevasolucion OpenTV5 ! lf /N M region y estan por nombrar un nuevo sales
parapoderofrecer OTTen 4 : manager ademas de poner mucho mas so-
4K, para un sistemacomo [ [/ portetanto para las ventas como el marketing

/
Netflix en lademostracion e~ ¥ el ano proximo. Ya tienen buenas relaciones

que vio Prensario. Pudo Steve El con Televisa y TV Globo.
. eve Ellis .
navegar por los contenidos En cuanto a producto estan con laterceragenera-

conlamismafacilidad que en cion de sus Switchers integrados para streaming de producciones en vivo.
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Qligent

Qligent, con base en Flori-
da, es especialista en mo-
nitoreo y herramientas
de analisis para las
networks totalmente ba-
sado en software y en
la nube. Destacaron que
! sus herramientas son muy
Ted Korte, COO, el CEO accesibles y que tienen ya
Eugene Shchemelevy Brian  una representacion con Bras-
Lt video en Brasil y con Fernando
Paulino en particular, con ventas a TV Globo, Artear y
Claro de Chile. Ya llevan trabajando casi 5 afos con la
region. Cuentan con equipo analogo y también digital para
trabajar con las grandes companias de TV.

Dimetis

Con mas de diez afios en el
mercado Dimetis se desta-
capor MAMy alianzas con
Alcatel o Juniper para
=1 avanzar en el mundo IP.
Se trata de manejar la
transicion de las redes
de MPLS a SDN.

Shahin Arefzadeh

PESA

PESA esta empezando a
crecer en la region por
su pisada en el campo
del streaming de ma-
nera econémica y su
integracion con Tricaster,
teniendo un diferencial.

John Naylor

DVEO

DVEO estd armando su
presencia en la regiéon a
partir de la llegada a su
staff de Bo Ferm, con
§= sus encoders de video
IP, ad insertion y otras
funcionalidades. Tienen

Con coordinacién de Brian Galante, Prensario
vio lo que mostr6 Gates Air en IBC. Vladimir
Lavrenchuk destaco el multichannel vieweren
pantalla gigante con su marca Maxiva, para
un monitoreo de avanzada que permitia una
visibilidad Gnica, de la transmision, encoding
y todas las funciones del flujo de trabajo, con
- : 100% desarrollo de software y base en la nube.
Gz:gﬂ{g';r éf&’{g%%g;’gﬁ{;ns_ El monitor es terrestre-satelital ATSC 3.0.
mision televisiva Ray Miklius ~ También pusieron foco en el Maxiva XTE exciter,
transmisor UHF totalmente definido con software y
que implica la nueva arquitectura a prueba del futuro en transmision y
procesamiento por aire para la television y radio broadcast.

TVU Networks

Henry Quintanade TVU Networks destaco
quelaempresa estateniendo progresivamen-
te méas presencia en la regién, con buena
recepcion de los clientes latinos para sus
productos de emision por linea celular e
ingesta, ademas de oportunidades también
pararedesfijas (aunque seanIP) comoel TVU
Henry Quintana y ! Grid para transmitir video punto a punto y de
Christine Horne punto a multipunto. Son los Unicos que hacen esto.

Sonia del Castillo de Jampro coment6 que

es cierto que Latinoamérica va un poco mas
|\ despacio, pero destacé que las nuevas
A licencias de México estan cotizando y hay
g negociostantode FMcomode TV endiversas
compafiias. En Brasiltienen méas 6rdenes de
FM, en Panama hay buena demanda y en
Argentina también para un Broadband slot de
TV. En CAPER estaran con Full Service.

Sonia del Castillo y el pre-
sidente Alex Perchevitch

Amagi

Ganadora de premios de innovacion de ma-
nera reciente, Amagi es una compafia hindu
de playout de canales y monetizacién que
avanza en Latinoamérica con clientes como
AMC Networks y Sky Brasil, con trabajo en
espanol y portugués. La regién se trabaja
desde la oficina de Nueva York. Tiene una

SEU SOCIO GLOBAL
EM CONTROLES
REMOTOS E ACESSORIOS

U

=

partners en México como
Promexarytambién en Brasil

solucion end to end de digitalizacién del contenido

Sanjay Kirimanjeshwar
/LR y ofrecer OTT.

| PARA MAIS INFORMACAO EM COMO
UNIVERSA'- PODEMOS SER SOCIOS, VISITE:

ELECTRONICS. visi: www.UEl.com/LATAM

Rebecca Gray, Bo Ferm i
y Laszlo Zoltan y Argentina.
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Ross

Juan Carlos Ortolan desta-
c6 el buen nivel de clientes
de Latinoamérica que se
acercaronalBC, auncon
las devaluaciones como
la de Brasil, y vio clientes
importantes que no se no-
taron en otros stands como
Frecuencia Latina de Peru
o Sotel de Honduras. Tuvo 30 o
40 reuniones en total y sigui6é proyectos
intersantes como Revolucion 365 de México.

David Ross y Juan
Carlos Ortolan en IBC

En materia de novedades destac6 el Solid Track, un
sistema de trackeo para camaras moviles con realidad
aumentada; el Ultrix, router de 12 giga x segundo hibrido
que tiene un multiviewer incorporado, y el Trackless Virtual
Set, estudio virtual con camaras y sin tracking.

Matrox

Francesco Scartozzi, res-
ponsable comercial de Ma-
trox, recibi6 a PRENSARIO
en la IBC y dijo que le
dan gran importancia a
Latinoamérica, donde
siempre han tenido gran
presenciatantoenlaindus-
tria broadcast como en la del
cine, con fuerza para los eventos
envivo. Destaco el profesionalismo actual
que hay en la regioén, y en rubros como el EOM soluciones
muy especificas que tienen con TV Globo y Televisa.
De Matrox destaca siempre la calidad que es muy
apreciada por los clientes y el soporte que recibe de dis-
tribuidores regionales como Ricardo Martin, entre otros.
Volvi6 a estar presente personalmente en SET de Brasil y
espera realizar mas visitas a la region.

Francesco Scartozzi

Dalet, que esta cumpliendo
su 25° aniversario, volvié a
A tener un lugar destacado
enlalBC, con productos
€COMO Su nuevo sistema
de noticias XN, que
permite subir automa-
ticamente a la web, las
Robin Kirchhoffer notas realizadas. Se destaco
ademas su nuevo server de video
con transcoding e interaccion con las
redes sociales. También mostraron ya toda la parte de
Dalet Amberfin, empresa que compraron hace un ano.

Prensario Internacional

Shotoku

Shotoku sigueinvirtiendo progresivamente enla

region con su concepto de marketing 360 inédito

para una empresa de soportes para camaras,
y sumo a su equipo en la region para soportar
a Keiko Watson a Draco, que ayudara con
soporte en espanol.

En su stand de IBC se destacé un nuevo
soporte Smart Rail completamente robético, con
todos los movimientos manejables con un joystick
desde el control hasta 50 metros de distancia. También

Drago Flores y
Tony Hanada

mostraron nuevas series de de paneles de control de Ultima generacién, con
camaras y teleprompters. También un nuevo sistema de tracking de estudio
virtual para camaras roadcast standard pero que detecta los movimientos
como algo de avanzada.

Fabio dos Santos de Dejero dijo que esta
trabajando la region hace dos afios y ya tiene
clientes locales en Brasil, mas otros en Ar-
gentina y México con un cliente importante
como TV Azteca. Ademas empieza a trabajar
mas profundamente en Colombia, Venezuela
y otros paises con oportunidades no s6lo de
: = venta sino también de alquiler de equipos en
Sarﬁ?g;oydl\ﬁelz?:nie . el marco de las Olimpiadas y otros eventos. Dice
Landry que para ellos con servicio se producen las ventas y que
estan teniendo buen apoyo de los partners para eso. Estan

pudiendo customizar el wifi y avanzan sobre el 4g.
Destaca que su algoritmo de video es un diferencial para una plataforma
completa pudiendo dar un servicio de vivo de punto a multipunto de hasta

30 locales lo que es ideal para una cadena grande.

ChyronHego

Aldo Campisi de ChyronHego destacé a
Prensario que combina el ADN de Chyron
con la plataforma de gréafica broadcast mas
eficiente del mercado, con la penetracion mas
¥/ grande y pensada para el usuario mundial,
y ha sumado con Hego el BT (Broadcast
technology) para el andlisis del deporte en
Daniel Borovsky tiempo real de manera Unica. Justamente, en
de América y Aldo materia de producto se destaca el nuevo Tracka,

L que permite hacer gréaficas especiales en tiempo real que
se mueven junto a las personas en la pantalla.

También compré ahora a Vidigo, sumando toda la parte de automati-
zacion de un estudio de radio, y a Newsroom Solutions, un sistema de
noticias nativo que enriquece totalmente el portofolio para esa parte, donde
se sema ademas el partnership con Hybrid, para set virtuales y roboética.
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a la vanguardia en IBC

Axon fue una de las empre-
sas que se lucieron en la IBC de
| Amsterdam, cumpliendolapromesa
alos clientes y medio en general de
ofrecer en el stand una transmisién
Unicade 216 canales conconteoalto
en|P.Yahabiaanticipado a PRensA-
R0 en México Luciano Saavedra
Alfredo Cabrera con los 216 de Canal 22 que eso se veria alli
canales L
y que era el futuro de la television.
Alfredo Cabrera estuvo con Prensario en el booth mientras se
ofrecia un coctel con cerveza holandesa para clientes y amigos
de todo el mundo, y destaco ademas la manera y la prolijidad con
la que pudo hacerse ese desarrollo de ABV'y economizando los
recursos para un flujo de trabajo que se proyecta mucho tiempo
en adelante.

Zylight

Zylight destac6 sus in-

tenciones de crecer en

Latinoamérica con sus

productos de ilumina-

cién de vanguardia, con

apuesta a los LED para

generar unarelaciéon muy

eficiente de consumo y

Joseph Arnao, president * nuevas funcionalidades para

documentales y deportes.

Sound & Devices
y Video& Devices

Gabriel Benitez es el

responsable para Lati-

noamérica de Sound

& Devices, tradicional

empresa de audio no se

qued6enesoy hace cinco

anos que partio convideoy

formé Video&Devices.

Dice que este momento de

Latinoamérica es mas lento por las variaciones del dolar

en paises como Brasil, donde trabajan con Eurobras, Co-

lombia o México, donde estan con Amper Manufacturing.

En audio son lideres con cine, produccion de reality shows

y documentales, con nuevos racks que les abre puertas al

mundo broadcast y a atender sectores como las iglesias.

En video son una empresa joven con monitores, y estan

haciendo la combinacion Dante, con audio y video hd. En
Argentina estan con Exosound.

Gabriel Benitez

Prensario Internacional

Vizrt presenta el Viz Eplipse

Eduardo Mancz de Vizrt destacd a PrensArio las visi-
tas de Latinoamérica que tuvo en la IBC, con reuniones
con las grandes cadenas como Fox, ESPN o clientes
de latalla de Globo, Globosat o Artear. Eso muestrael |
nivel de posicionamiento que ha alcanzado tras crecer
de manera sostenida un 20% afio a afio.

Dentrode los productos que se vienenlagrannovedad
de la expo de Amsterdam fue el Viz Eclipse, una gran
solucién de tracking con reconocimiento de imagen que Eduardo Mancz
permite, por ejemplo, reemplazar la publicidad estatica en
los partidos de futbol y poner lo que se quiera. Eso puede no hacerse en la Champion
League, donde hay contratos muy especificos, pero si por ejemplo en el campeonato
brasilefio. Son los primeros en hacer algo asi sin tener que hacer marcaciones. Estara
disponible el afio que viene.

Por otro lado, sigue siendo un éxito el Viz Mozart, producto de automatizacién con
el que lleva instalados méas de 14 equipos el afio ultimo.

Comigo

Comigo ofrece una solucion end to end de hard

y software para operadores de OTT y VOD,

avanzando con los clientes grandes de US y

creando 8 estudios sobre la experiencia tele-

visiva e incluyendo los dispositivos moviles,

las tablets y otros dispositivos. Su solucion

incluye social engagement y favorece las

campanas de marketing, ofrece merchandising

y contenido especifico por usuario, destacé Michal
Fridman, VP de marketing.

Michal Fridman

Brightcove

PRrensario estuvo con Sue Thexton, SVP EMEA
de Brightcove en la IBC, que como empresa
de OTT estabuscando expandirse en Latinoa-
meérica y ya tienen partners en Brasil y tienen

un caso de éxito importante con Caracol en
Colombia con una gran distribucion digital y
soporte de markering. Engeneralhan avanzado
mas con periédicos de varios periédicos como

Sue Thexton y
Tiphaine Nicolas en El Salvador, Guatemala y Venezuela.

Quantum

Armando Pérez de Quantum destac6 la apues-

ta a Latinoamérica y que eso se vio tanto en las
visitas que recibi6 en IBC de la region, con
Cronica TV, el grupo Albavisién y Disney,
entre otros. Ahora también se vera con su
presencia en Caper donde viajara todo el
equipo comercial.

Armando Pérez
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Junger: a la altura de las exigencias

en procesamiento de audio

Jiinger Audio ha logrado, en los Ultimos siete
anos, posicionarse en Latinoamérica con el foco
puesto en Brasil, Chile y México. Con Oscar
Mezquita al frente de las ventas para esta region
en el ultimo afno, laempresa continGia creciendoy
buscando satisfacerlas exigencias de los clientes
en cuanto a procesamiento de audio, mas alla
del control de loudness.

‘Actualmente, el mercado latinoamericano
esta pasando por un periodo muy dificil. Con
la excepcién de Brasil, donde la normativa que
regula el control del cumplimiento del Loudness
estd mucho mas avanzada, en otros paises
latinoamericanos todavia no se ha definido
exactamente la norma a seguir. Jinger engloba
en productos de tan sélo una unidad de rack el

procesamiento digital del audio de alta calidad,
enrutamiento de audio, control delloudnessy codi-
ficacion/decodificacion Dolby’, expresé Mezquita.

‘En el mercado europeo y asiatico Jinger
esta muy bien posicionada. En el mercado lati-
noamericano estamos poco a poco adquiriendo
un buen nombre. Los clientes saben y aprecian
la calidad y estabilidad de nuestros productos,
lo que esta haciendo que cada vez haya mas
interés por ellos’.

‘Seguimos apostando en laregion, fundamen-
talmente en Brasil, México y Chile, aunque con
mas prudencia debido al periodo de crisis que
estamos viviendo globalmente. En Caper espe-
ramos que los clientes sigan igual de motivados
y que el mercado argentino empiece a facilitar

Cinegy: soluciones escalables
para los broadcasters de Latinoamérica

Daniel Sabio Garcia, Inside Sales Executive de
Cinegy, explicé: ‘Durante este periodo de tiempo,
en el que gran parte de la region latinoamericana
esta atravesando el encendido digital, Cinegy
ofrece un software de defined television para
flujo de trabajo, que es innovador, apto para IP
y 4K/UHD, el cual da a los clientes una solucién
modular que puede ejecutarse en equipos IT".

Cinegy tiene una creciente base de clientes en
Latinoamérica, y estara exhibiendoen Caperjunto
a uno de sus socios, TIVIT-Synapsis (AQB),

para satisfacer las necesidades de los usuarios
de Cinegy actuales y potenciales.

‘Los productos de Cinegy son escalables,
accesibles y faciimente desplegables, lo cual
determina el principal atractivo, no s6lo para
las grandes empresas de broadcasting de la
region, sino también para las instituciones mas
pequenas, tales como escuelas, universidades y
establecimientos religiosos’, comento.

Cinegy tiene una amplia variedad de usuarios
en toda Latinoamérica, utilizando el software

Swit: gran despliegue en la IBC

Swit participé en la expo IBC de Amsterdam,
donde mostré un gran despliegue de todas sus
lineas de productos para Broadcast, destacando
los monitores LCD para estudio, multiviewers,
sistemas wireless HD, cajas de conversion HD,
entre otros sistemas.

Todoslos productos nuevoslanzados este afio
fueron presentados a susdistribuidoresy clientes,
incluyendo el monitor EVF full HD 9”, los monito-
resde estudiogrado217.3"/21.5%/23.8”, baterias
digitales de nueva generacion, cargadores, etc.

El méas buscado fue el monitor full HD de 5.5
pulgadas, que se lanz6 durante el mismo show.

Kevis Lee, director de ventas de Swit, dijo:
‘Swit cuenta con 16 afnos de trayectoria y esta

Prensario Internacional

es la 11° expo IBC a la que asistimos. Hemos
crecido hasta formar un equipo de mas de 200
personasy nuestragamade productos hacrecido
a un ritmo vertiginoso, desde baterias y carga-
dores amonitores, conversores, multipantallasy
transmisores inaldambricos profesionales. Nunca
dejamos de desarrollar nuevos productos para
satisfacer las necesidades del mercado y las
empresas de comunicacion. Swit se esta con-
virtiendo en una marca cada vez méas famosa
en laindustria de la radiodifusion en el mercado
europeo y en todo el mundo. IBC supone una
gran oportunidad para ocnocer distribuidores,
mostrar nuevos productos y descubrir lo que el
mercado necesita’.

e72e

algo mas la im-
portacion de pro-
ductos extran-
jeros’, anadio el
ejecutivo.

‘Los distribui-
doresprincipales
conlos que esta-
mos trabajando
son el grupo Comtelsat (incluyendo a LineUp)
e Intervideo en Chile. Esperamos que tanto en
México como en Chile elmercado empiece pocoa
poco aexplotar mientras que en Brasil esperamos
un mejor posicionamiento de nuestros productos
en clientes top tanto en el ambito televisivo como
radio y de post-produccion’, concluyo.

Oscar Mezquita, gerente de
ventas internacionales para
Latinoamérica

Marina Tamjar y Daniel Sabio de Cinegy

de defined television para sus requerimientos
individuales.

Swit en la IBC

www.prensario.net

¢A quien llamar?

Para los componentes
criticos del sistema de red
que no puedes conseguir
en ningun lugar

eSS

Ellas Llaman a Tulsat

emcore Corning Gilbert

empower with light

. ateen)e
CISCO

T
ARRIS



| | | DE IBC Y SET A CAPER

Intek TV: A Caper con 3Way,
en el stand de Viditec

Intek TV, distribuidor de

equipamiento para bro-

—-..,_\ adcast, audio y video

’nte kw profesional basado

en Miami, apunta a

utilizar el conocimiento

y experienciaennuevas

tecnologias para facilitar a

sus clientes el proceso de decision, asi como
cubrir sus necesidades de logistica, instalacion,
implementaciony soporte técnico. Conmas de 30
anos de experiencia en la industria y cinco afios
constituidos como empresa, esta asociada aem-
presas en Latinoamérica expertas en tecnologia.
Mabel Mompé, VP de ventas y operaciones
en IntekTV, dijo: ‘No sblo proveemos soluciones
integrales alavanguardiade laindustria, sino que
al ser Miami el centro de todas las operaciones
comerciales de América Latina, Intek TV cuenta
con un lugar estratégico y un grupo de expertos
profesionales del medio Broadcast, para apoyar

mejor la region’.

La empresa es distribuidora oficial para Lati-
noamérica de Sony, General Gepco — GEPCO,
Crestron, 3Way Solutions, Movcam, 16X9,
Blackmagic Design, Tiffen, Miller Camera
Support, entre otras. ‘Siempre estamos en la
busqueda de marcas que cuenten con una alta
calidad de sus productos, buenareputacién, expe-
riencia, servicio al cliente y sobre todo marcas que
ofrezcan un valor agregado para complementar
el portafolio de productos de nuestros clientes’.

Meses atras, la compania cerré un acuerdo
de distribucién con Milestone AV Technologies
para las marcas Da-Lite y Chief. ‘Contar con la
distribucion de Da-lite, Chief y Miller Camera
Support es un gran reto, pero a la vez la opor-
tunidad para expandir el mercado y llevarle al
cliente soluciones integrales a la vanguardia de
la industria’, afiadi® Mompb.

Sobre laestructurade ventasy servicio, explico:
‘Nuestro esquema de trabajo estéa dividido en dos

Mabel Mompd, VP de ventas y operaciones

areas: “Broadcast”y “Audio y Video”, donde cada
una cuenta con profesionales capacitados para
ofrecerlas mejores soluciones anuestros clientes
y revendedores’. La ejecutiva se encuentra en la
cabeza de esta estructura, como lider de todos
los proyectos.

Concluy6: ‘Estaremos presentes en Caper
2015 acompanando a 3Way Solutions, una de
las marcas que distribuimos y a nuestro aliado
tecnologico en Argentina, Viditec. Ademas es
como siempre una gran oportunidad para capaci-
tarnos enlos nuevoslanzamientosy estar atentos
a las nuevas tendencias del mercado para cubrir
y responder dinamicamente a las necesidades
de nuestros clientes’.

Riedel avanza en entretenimiento
Con gente local en los mercados

Riedel esta completando un afio de fuerte cre-
cimientoy evidente mayor exposiciénenlaregion,
como se vio al estar en México con Comtelsat o
en su gran stand en SET Expo de Brasil, donde
el crecimiento de la marca quedé reflejado en la
cantidad de contactos recibidos, con un 113% de
crecimiento respecto al afio anterior. PRENSARIO
entrevisté a Serkan Giiner, responsable comer-
cial para Latinoamérica, acompafiado de Angel
Gonzalez Espafia, con sede en el Cono Norte,
y Fabio Bottoni para Sudamérica. Para México
y Puerto Rico esta atacando tanto el mercado

mas tradicional como el del entretenimiento en
general, con una obra grande para Liberty en la
isla o para el Parque Xcaret de la Reviera Maya,
que tiene un teatro sonorizado con una red de
audio Riedel. Ahora hay mucha expectativa para
la Formula 1.

En Sudamérica es muy fuerte con Globo y
Globosat de Brasil, donde se vienen los Juegos
Olimpicos, pero apuesta a todos los paises y por
eso estara en Caper con Viditec de Argentina
—en Chile estan con Intervideo—y TecnoTV de
Colombia. También empieza a tener presencia

Angel Gonzalez Espafia, Serkan Giiner y Fabio Botoni

fuerte en Bolivia.

Anivel global, vale destacar que abrieron nue-
vas oficinas en Madrid y Tokio con gente propia,
siguiendolamismaestrategiade genteenlaregion
que esta aplicando con éxito para Latinoamérica.

Egatel: buenas perspectivas en Sudamérica

José Manuel Marifio destac6 a PRENsARIO
el buen momento de Egatel como compafiia
global, y sugran penetracion en regiones dificiles
como Africa donde esta trabajando en Kenia y
con una extension de la TDT importante, con
un cliente publico en Argelia. ‘Es una etapa
cargada de proyectos y con la fabrica al 100%
de repeticiones’, remarc6.

Eso vale también para Latinoamérica, que
tiene un gran presente sobre todo en México,
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donde esta radicada Silvia de Sanz, con TV
Aztecay ademas ungran proyecto con el Estado
de Guanajuato.

Tambiénremarcé las buenas perspectivas en
Sudamérica, a donde siempre esta destinando
recursos e incluso Marifio personalmente viene
este mes en una gira que incluye Expotec de
Pert, Caper de Argentina, donde acompa-
fiara en Technology Group su agente local
permanente para el Sur Christian Russo.

o7 e

Ademas visitara y
vera el feedback
de los principales
clientes de Ecuador
y Chile, muchos de
los cuales, como
Chilevision y Saul
Ureta de Mega,
estuvieron en su
stand de IBC.

José Manuel Marifio

www.prensario.net
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Datavideo realizé un open house en Miami

Present0 a Ralph Messana como gerente de ventas para Latinoameérica

Datavideo organiz6 este mes en Miami, un
Open House para distribuidores, mayoristas y
clientes, donde present6 a Ralph Messanacomo
su nuevo gerente de ventas para Latinoamérica.
Durante el evento, la marca mostro su linea de
productos que incluye sistemas de streaming,
teleprompter, swichers, intercomy convertidores.

‘Tenemos una linea de productos muy variada
que ofrece unaexcelente relacion precio-valor, es-
pecialmente atractiva para el mercadode América
Latina. En este evento tenemos la oportunidad de
mostrar todos nuestros sistemas operando y al
equipo de ventas de las Américas reunido para
compartir experiencias y establecer las estrate-
gias del préximo afno’, explico Messana, quien se
incorporé a la empresa hace solo dos semanas y
ya esta analizando como abordar el mercado. ‘El
objetivoesformarun canal de ventas que conozca
los productos, y pueda hacer demostraciones y
dar servicio en los paises’.

Datavideo esta trabajando con Megaservice
en Argentina, que ha logrado llevar la marca con
éxito, al igual que con Ricardo Santos en Brasil

Cinagy LLC

www.cinegy.com

www.prensario.net

asistiendo el canal de ventas, y la mas reciente
adicién, Avtech comodistribuidor para Colombia,
que tuvo a José Enrique Rojano como repre-
sentante en el evento de Miami.

Rojano anunci6 que el 27 de octubre, Avtech
realizara el lanzamiento formal de la marca du-
rante unevento en Barranquilla, Colombia, que se
amplificara con dos sedes virtuales via streaming
en Santa Martay Cartagena, todo en el marcode
la celebracién del Dia del Productor Audiovisual.

Para concluir, Ralph Messanaaseguré que con-
fia en el potencial para el desarrollo de negocios
en la region, donde la situacion econémica ‘no

José Enrique Rojano, de AVTech Colombia, y Ralph
Messana, de Datavideo

Por Emira Sanabria, Corresponsal Miami

es la mejor debido a la fortaleza del dolar’, pero
confia en que la ventaja competitiva precio-valor
de los productos de Datavideo permitiran ‘un
impulso en la ventas’.

Craig Moffat, Managing Director, y Ralph Messana,
Sales Manager Latin America de Datavideo

Algunos de los productos presentados en el evento

Compre ahora Cinegy let por s6lo
w0 suscribase al Cinegy Jet por ano
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Lindsay Broadband:
Backhaul mévil, hagamoslo

El Backhaul movil ya no es un secreto. Los
pequenos enlaces celulares estan generando
ingresos reales para los operadores de cable.
Pero estos ingresos podrian ser mayores. La
tecnologiay lademanda estan ahi. ¢, Por qué no
arranca? Lafaltade familiaridad sigue siendo un
problema. Haremos una breve resefia.

Las torres celulares enfrentan limites, tales
como la zonificacion, la ubicacién fisica y la
capacidad. Para superar estas limitaciones, los
fabricantes han desarrollado células pequefias
de radio que permiten una mayor aproximacion
granular para sus despliegues. Aungue las célu-
las pequenas tienen menos capacidad que las
torres de celulares, amenudo son desplegados
mucho mas cerca de las zonas comunes y con
una mayor densidad de clientes y, un dato no
menor, méas cerca del nivel del suelo.

Los operadores de redes moviles (MNO)
puedentener cobertura nacional, pero no nece-
sariamente tienen infraestructura, derechosy /
o alimentacion en estas areas granulares. Sus
opciones son limitadas, y hoy estan buscando

soluciones que so6lo los operadores de cable
pueden proporcionar.

Gateway de diseiio especial

¢ Como se puede aprovechar esa oportuni-
dad? Hay una pieza faltante y para ello se ha
disefiado especificamente un dispositivo para
que los operadores de cable puedan brindar
servicios a las células pequefas. Idealmente,
seria: Strand-mounted; Impermeabilizado;
Strand-alimentado (40-90v); Amigable con la
industria del Cable; Protegidos contra sobre-
tensiones; Altamente flexible

En Lindsay Broadband, vimos ese vacio y
lo llenamos. Nuestra innovadora plataforma
de puerta de enlace toma la alimentacién de
la planta de cable y proporciona una potencia
de salida a productos de terceros, tales como
radios WiFi, camaras IP, sefalizacion digital
y células pequenas. Nuestra nueva serie de
productos Gateway se centra 100 % en las
células pequefias, nuestra mayor innovacion
consiste en proveer un cordon umbilical que

- -~

Por Jonathan Haight, VP de ventas

El equipo de Lindsay en la Expo SCTE 2015

proporciona hasta 250W (48v) para alimentar
las células pequefias de otros proveedores.
Lascélulas pequefasrequierenunaalimenta-
cién considerable y deben estar situados al nivel
de la calle. La industria del cable tiene alimen-
tacion, inclusive con respaldado durante 4 a 8
horas-corriendo por casitodas las calles de cada
ciudad o pueblo. Esto le da a los operadores
de cable algo que el MNO necesita para tener
éxito con los despliegues de células pequenias.
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frente a la crisis

SET Expo de Brasil dej6 ver este afio, que
el nivel de inversion se mantiene alto, pese a la
crisis econdmica que atraviesa elmercadolocal,
ya que el numero de visitantes no fue tan alto
como el esperado, aunque mantuvo de todas
maneras un intenso movimiento.

Desde el punto de vistas de los negocios, la
expo fue productiva, y desde el punto de vista
académico, elcongresollevado adelante esteafio
fue muy importante, por el nivel de las discusio-
nes y por los conceptos vertidos en cada panel.
Interactividad, multipantalla, redes sociales y
transmedia, fueronlostemascentrales. Desdeel
punto de vista tecnol6gico, las grandes marcas,
operadores e integradores ya entienden que el
negocio esta mutando y se estan adaptando
rapidamente a esta realidad.

Por supuesto que las grandes televisoras
siguen desarrollando proyectos ambiciosos
que no dependen de la economia, pero hoy los
presupuestos son mas flacos y las necesidades
no son tan prioritarias. Las grandes inversiones
en 4K e IP, los grandes ya la hicieron; hoy sus
proyectos pasan mas por ampliar la capacidad
instalada o mejorar su flujo de trabajo.

El mundo y la industria de las telecomunica-
ciones, si apuesta a Brasil a largo plazo; ayuda
que el mercado es el Unico que tiene un plan
concreto para el apagén analdgico, aunque
muchos digan que no se cumplirén los plazos.

En cuanto a la TV digital, en una de las con-
ferencias moderada por André Barbosa, se
destaco que desde la empresa publica EBC se
promueveelproyectoBrasil4D;enestesentidose
ha creado una caja basada en Ginga (Profile C),
que tuvo su primer test en Joao Pessoa y tendra
una nueva gran apuesta en Rio Verde el 29 de
noviembre, lacual permitira mayorinteractividad
y cierto acceso a Internet.

Enlaconferencia, enlaque estuvieron David
Wood, Marcelo Moreno y David Britto, hubo
énfasis en la oportunidad de unir DTV con IP
en un formato IBB (Integrated Broadcast and
Broadband), con el Ginga Brasil tendria una
plataforma no propietaria (aclararon que no
podia serlo). Igualmente, hay muchos que
tienen serias dudas, como lo expreso el propio
David Wood.

Entre otras novedades, se destacé el movi-
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mientoque haytambiénen OTT, donde elex Glo-
bo, Nelson FariaJr. estalanzando en septiembre
el canal Pet Channel en 4K, usando Haivision
Cloud, que puedetenergrancrecimientoregional.

Otro proyecto vanguardista que usa el mismo
producto de Haivision, es el del Grupo Peloton
de César Martinez desde México; la iniciativa
incluye un canal web con noticias que serd a su
vez interactivo, donde los usuarios podran subir
videos mostrando accidentes, o a famosos en
situaciones comprometidas.

Gran panel de GTOs en SET Expo

Gran apoyo de los principales broadcasters
brasilefios se vio este afo en la SET Expo, los
CTOs y directores de ingenieria y operaciones
tuvieronactivaparticipaciénenlas conferencias,
moderando y protagonizando muchas de ellas.
Fue destacado el Segundo Foro Latino de Ne-
gocios de Radiodifusién, que funcion6 a la par
de la exposicion, donde Raimundo Barros de
Globo y Raimundo Lima de SBT, junto André
Dias de Rede Record, formaron parte del panel
sobre “Interactividad en Television”.

Barros sefal6 que el objetivo principal de la
interactividad es ‘ampliar la audiencia de la TV
abierta’y lograr engagement con el publico, ga-
nando la audiencia movil, hoy que la gente pasa
menos tiempo en casa. Agreg6 la importancia
de ladistribucién multicast y mencion6 casos de
éxito de Globo como Superstar o Bom dia Rio,
que gener6 1 millon de mensajes de WhatsApp
en un mes.

Raimundo Lima de SBT dijo que tiene ‘mas
dudas que certezas’ sobre el futuro, pero que no
se puede obviar un mercado mévil que en Brasil
yatiene 276 millones de celularesy 7500 millones
en el mundo (1241 millones en China y 305 en
Estados Unidos, hasta2013), aunquedificimente

André Barbosa de EBC
e80e

La creatividad brasilena

se transformen en audiencia. Pero coincidié con
Barros en no olvidar el core business y dijo que,
para tener una segunda pantalla exitosa, es
necesario ‘tener una primera de calidad y éxito’.
Agreg06 que el publico que consume interactiva-
mente es A-B, de 35 a 49 afios en un 70%, y con
un prime time diferente a la TV abierta, de 12 a
14 horasyde 17 a 21.

André Dias de Record dijo que la TV abierta
‘es masiva’ y que Internet es una sumatoria
de nichos, pero que ha ocupado mucho de
contenidos totalmente sincronizados entre las
distintas pantallas, destacando la necesidad de
contenidos sincronizadosy de personalizarlode
la segunda pantalla. Puso énfasis en el caso de
éxitoquetiene con el streamingylaparticipacion
del publico con la novela Fazenda.

Yasuo Sakamoto, Viceministro de Comunicaciones de
Japon, Roberto Franco, de Férum SDBTV, Jodo Rezende,
presidente de Anatel, Olimpio Franco, y Luiz Azevedo,
secretario ejecutivo del Ministerio de Comunicaciones

André Barbosa de EBC, André Dias de Record,
Raimundo Lima de SBT y Raimundo Barros de Globo

Paulo Feres, director de Ingenieria de TV integracion y
Rosalvo Carvalho, de Videodata

www.prensario.net
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Rohde & Schwartz

Ricardo Jiménez, de Rohde &
Schwartz, destac6 a PReNsa-
RIO el crecimiento que esta
teniendo con la division
de transmisién en Brasil,
Colombia y otros paises.
Son ya cinco afos que
encabeza la gestion desde
la oficina en Miami, ha conso-
lidado totalmente su posicion en
Latinoamérica y esta un 30% arriba en el
mercado de transmisores, con lo cual destacé que no quedan
dudas de su liderazgo en el rubro.
Ahora impulsa sus productos de DVS y una alianza con
VSN para sumar productos esenciales en el workflow de un
estudio completo de television.

Pedro Villabona, Eduardo Distler
y Ricardo Jiménez

Vislink

Andrew Larsen, de Vislink,
presenté en SET y hara lo
propio en Caper el equipo
mas pequeio Hero4 Go-Pro,
y el nuevo sistema de control
de camara reversa que con un
control maneja 6 camaras.

Guilherme Castelo Branco y Andrew Larsen

TSL

TSL conté en SET Expo, tanto con su director
regional Sergio Bourguignon, como con el
presidente de la compafiia Chris Exelby.
Juntos ya estuvieron visitando clientes en
varios paises como México, donde estu-
vieron junto a Televisa, Aztecay TVUno,
entre otros. Sergio hizo muchas mas giras
buscandoasegurarlapenetracionde TSLen
la regién. En Caper estaran con SVC.

La alianza de IF Telecom con
Dielectric es importante, estan
fabricando antenas en Brasil con

} buen soporte de USAy cerraron
4 | unacuerdo con Globo de Minas
Geraisyadestacadoenlaedicion
de Prensariode SET, segiindes-
tacaron a Prensario José Roberto
Elias e ltom Favaro Jr.

Federico Avis y Keith
Pellettier de Dielectric, con
ltom Favaro Junior y José

Roberto Elias, de IF Telecom

Prensario Internacional ©82e

LiveU/UCan

Muy buena expo realizaron en con-
junto UCan de Eldad Eitelberg
con LiveU representado como
siempre por Giovani Punzo,
conun stand mas grande y toda
la tecnologia de punta de la
./ empresa de transmisiones sa-
telitales desde redes celulares.
Se destaco ademaslaespecial
integracion del carro de exteriores
con el que se da servicios, destaco
Eldad: Incluy6 los LU500y LU700, Tricas-
ters, antenas para banda Ku y Ka, camaras Panasonic, y un
importante CNG (Celular News Gathering).

Gio enfatizé la presentacion del LU200 en tamafio ultra chico
con 4 sims, casi como un celular para hacer los uplinks. También
equipos para transmitir de punto a multipunto para bajar costos
de envio en contenidos IP al no tener que pagar costo satelital.

Eldad Eitelberg y Gio
Punzo

G&D con Inviso

G&D estuvo muy bien representada en SET
Expo de Brasil, donde Carlos Yanez con-
firmé a Prensario el acuerdo de distri-
\ bucionconlnvisoparacomplementar
. | su llegada a la region. El trabajo
mucho tiempo en esa compania y
conoce mucho a Frank, por lo cual
i esta seguro del éxito de la sociedad
C%?]rE;Iﬁ'gﬁuggbé?:s?égﬁg’ J paraextenderla ca’lidad delacompariia
de Inviso alemana a Latinoamérica.

Ilkegami
Oscar Vaca, de lkegami, destaco la partida
que tendra en Caper de Buenos Aires con
FDM Broadcast, acuerdo realizado tras la
NAB. Apoyando esta nuevarepresentacion
podriairalaexpo el presidente de Ikegami,
Hediko Tsudoka.

Mientras tanto terminaba de instalar en
San Luis las camaras 4k HDk95 que ya se
habian vendido con SVC.

Oscar Vaca

Quintech

Quintech fue unapresenciaimportante
en el stand de LineUp/Comtelsat en
SET Expo. Son fabricante de pro-
ductos para satélite conmasde 20
afios de ventas a Latinoamérica.
En México trabajan también con
Promexar.

David Chan y Serafin Morales

www.prensario.net

DLO de Daniel Ta-
vierespresentoen
la Expo SCTE
todas sus
marcas como
Fieldservice
e IOT Centrex,
segun le destacod a
Prensariojunto a Rodolfo Miranda. Laprimera
se destaca con varios productos de workforce
management ideales para toda clase de telcos
€ incluso el sector gobierno. Y la segunda es
muy innovadora con toda la parte de Internet
de las cosas, donde la compania demuestra
que va a donde va el mercado.

Todo I equipo en Expo
SCTE

SeaChange

Fernando Graziano,
llegd a Sea Change,
\ tras la NAB de la
mano de Rafael
Castillo, que ahora
estd en Quantel.
Parti6 cubriendo el
Cono Norte y ahora esta
manejando un poco mas toda laregiéon, mas
alla que pueda tomar una persona mas.
Ahora hara un acercamiento importante
a la television de Argentina en Caper este
octubre. Destaco la importancia que le vio
al evento broadcast y esta extendiendo y
apuntalando los lazos comerciales.

Fernando Graziano #

Triveni Digital

Ralph Bachof en
destac6 a PREN-
sARIO en la Expo
SCTE el lan-
zamiento del
StreamScope
RMA40, con moni-
toreo de transporte

de streaming, que ya ha
ganado premios y es uno de los productos
mas fuertes de Triveni actuales, que permite
trabajar en tiempo real, ahorrar espacio de
racky consumo de energia. También puede
ser customizado para la red del operador
o broadcaster con funciones de Closed
Caption y audio loudness. Es una buena
forma de continuar su gran presencia en
México, donde tienen mas de 20 clientes
incluyendo aTelevisay Azteca, y creceren
los demas paises como Brasil y Argentina.

i
Ralph Bachofen

www.prensario.net
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Televés

Televés volvio a
tener en la Expo
SCTE de Nueva
Orleans un gran
stand para reci-
bir a los clientes
de Latinoamérica,
mostrando su foco
ensoluciones de GPON.
Esto fue antes de viajar a Caper donde
participara con los distribuidores y algunos
clientes directos en Uruguay. Esimportante
la entrada que tienen en Arsat.

Juan Molezun David Alexander
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Brainstorm

Con mas de diez
afnos en Latinoa-
mérica, David
Alexander de
Brainstorm,
destac6enSET
Expo como esta
reforzando su pre-

sencia en la region, no
s6lo en las ferias principales sino también
con road shows con los partners como
Exec en Brasil, Amtec en México —seria
elprimero— o FDM en Caper de Argentina.

1) 6040-0000
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EiTV

EiTV continda su trabajo en Brasil y
el exterior con buen posicionamiento
y expectativas a partir del desarrollo
del ISDBT. Junto con Sindvel tienen
un interesante proyecto con gente
de Chile, Ecuador y Centroamérica.
Gente de otros paises los visitaron en

Rodrigo Araujo y SET Expo.

Fernando Muller

Arri

Arri tuvo una muy buena presencia
enSET Expo, primeroconunevento
\ el lunes anterior al que concu-
rrieron cerca de 35 clientes
brasilefios de cinematografia,
y luego en el stand de la expo
con un acuerdo con Eurobras
como empresa local. Esto es en
sintonia con la apertura de la nueva
oficina de Sao Paulo que da continuidad
a la apuesta creciente en la region, para la cual han formado un gran
equipo de venta y soporte.
Puso foco en la Alexa Miniy en el Sky Panel, que fue novedad de
NAB de este afio.

Todo el equipo de Arri en SET

GSoft

GSoft de Portugal estuvo en el stand de AD
Digital, como desde hace tres afios, con su
software de gestién de productoras de tv
con su plataforma GMedia Plan, que
buscan la baja de costos operacionales,
mas eficiencia y nueva financiacion.
Hay un modo de gerencia de novelas
que permiten grabar tres capitulos en uno
con mas escenas para mejorar mucho los
costos, destacé Nuno Fonseca.

Nuno Fonseca y
Paulo Jardim

VSN estuvo en SET Expo en el stand de
Videosystems, y Mario Diaz se destaco
alli con todo su equipo. Admiti6 que
la situacion en Latinoamérica con la
devaluacién en varios paises se hizo
mas compleja, por lo cual estan imple-
mentando mecanismos facilitadores de
los procesos, incluso de financiamiento.
En segundo lugar esta el objetivo de
adaptar a modalidad cloud funciones como el
MAM, Storage y Archiving para reconvertir el entorno de infraestructura
en algo mas eficiente y rapido. Tienen proyectos de eso en Brasil,
Colombia, Ecuador y Centroamérica.

Mario Ruiz, Jorge
Caldera y Roberto
Calmon
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Skyline estuvo en el stand de AD Digital con
sus sistemas de Monitoreo, control y auto-
matizacion, y planea estar en Caper junto
a Viditec. Tiene ventas en Brasil desde
hace mas de diez afios, segun destaco
Luis Barbosa.

Luis Barbosa

VideoClarity

VideoClarity fue unabuenaaparicionenelstand
de Phase en SET Expo, con sus soluciones
de analisis de calidad para broadcast, saté-
lite y server providers en Brasil. Entre sus
clientes se destacan grandes jugadores
como Globosaty estan creciendo también
en otros paises.
Entre sus ventajas aparecen toda la parte
visualdelanalisis, lainteractividady que nadie lo
hace entiempo real de lamanera que ellos. El audio
loudness pasa a ser otra parte clave, mas con los cambios regulatorios.

MOG

MOG se luci6é en Brasil con un stand

propio por primera vez, compartido
2\ con Voice Interaction. Fue en un
ano que ademas estuvieron en
| México con Amtec. Estan apos-
tando cada vez masrecursos ala
region e hicieron mucha actividad
en el lugar.

Monia Gomes y Jean orais de MOG

Net Insight

Net Insight volvio a pisar fuerte en Brasil,
donde comenzé sus ventas en 2009 junto
a Globo ytiene presencialocal incluso
con uno de los fundadores, Christer
Bohm, que estuvo en SET Expo
dando una conferencia en un panel.
Kristian Mets dijo que ya son muy
conocidos en el mercado y que tienen
buenos proyectos en el area de transporte

por un evento grande como las Olimpiadas. Se
destacan por la posibilidad de implementar
soluciones grandes de muy alta confiabi-
lidad y flexibilidad. Pero ahora también
tiene buenas ventas en Argentina, Chile,
PerGy México. Eneste paistieneclientes
como Televisa y Azteca y en Argentina,

Kristian Mets y
Christer Bohm

donde trabajaron de la mano de Taltech, Christer Bohm y
tuvo a Arsat, Telecom y Telefénica. Tiago E:rc]‘éh'" de
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Tenemos todo para convertirnos en el drea de logistica de su empresa. Su éxito es nuestro negocio. En Aerodoc
aplicamos ingenieria a la logistica para garantizarles a nuestros clientes un beneficio econémico y una entrega
rapida y segura de sus bienes de capital y de uso. Contamos con licencias propias de importacién, lo que nos
permite ofrecer un servicio puerta a puerta real. Hacemos la puesta a punto y el embalaje en depésitos propios,
para proteger el equipamiento de nuestros clientes. Monitoreamos todo el proceso y podemos controlar tiempos
de entrega y costos totales, y ofrecer un SLA de tiempo de transito garantizado.

Oficinas, depdsitos y agentes propios en diferentes paises de Latinoamérica -incluyendo Argentina y Brasil- nos
permiten tener |a flexibilidad para adaptarnos a los procesos de cada mercado, y trabajar cerca de cada uno de
nuestros clientes. En Aerodoc podemas satisfacer sus necesidades de distribucidn, tanto a nivel operativo como

cultural, Si su empresa no tiene un area de logistica, podemos convertirnos en ella. Si la tiene, podemos darle todo

el soporte que ésta necesite.
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Newtek: nuevo referente para IP
Con su protocolo NDI (Network Digital Interphase)

Muy interesante resultd la conferencia de
prensa que dio a los medios especializados en
IBC Jorge Dighero de Newtek en su stand en
Amsterdam, sobre un trabajo Gnico que esta
haciendo paratodo elmovimiento IP que seviene.

Apuntando a que el video en banda base
tiende a desaparecer, Newtek estd hace un
gran desarrollo con el NDI (Network Digital
Interphase), nuevo protocolo que puede con-
vertirse practicamente en un nuevo estandar
para la democratizacién del nuevo mundo IP,
de manera abierta y para todos los fabricantes
que quieran desarrollarlo.

Sostuvoqueloque laindustria estadimplemen-
tando hasta ahora en IP no es la Unica forma de
hacerlo, que se puede desarrollar sin licencia-
miento, con el SDK disponible y que ya mas de
50 compaiiias se les han acercado para sumar
trabajos con este protocolo de trabajo. Newtek
habia presentado la Advanced Editionenla NAB
y se puede hacer el upgrade gratis. Cada puerta
en banda base puede transformarse ahora en
IP; esto usando el Tricaster Mini con sus cuatro
entradas que puede pasarse al nuevo Advanced
que tendra ocho entradas en cada sistema.

Conectado con esto y como segundo punto

\ &

Jorge Dighero
relevante, destaco el lanzamiento del Tricaster
Mini SDI, que viene en tamario muy reducido pero
conun software poderoso. Lanuevaversiontrae
ademas un mix de efectos especiales para PC.

Globalnet, el brazo regional de Videosystems
Busca establecer una ‘business community’ en América Latina

Videosystems lleva adelante finalmente su
planregional con Globalnet, laempresaque habia
abierto en Miami, segun enfatiz6 a PRENSARIO su

Roberto Murillo, Juliana Tsurumaki y Kasuyuki Tsurumaki

Hitachi Linear suma la venta de
para Sudamérica
Ademas de la distribucion global de transmisores

Yasutoshi Miyoshi, director general de Hita-
chiLinear, expresé a Prensarioque latransicion
alodigital en Latinoamérica sigue ‘un poco lenta’,
conlasinversiones bastante paradas porlacrisis
de varios paises.

Sin embargo, la marca mantiene su buen
posicionamiento en Brasil, donde se sigue avan-
zando al haber un plan més detallado al apagén
analdgico, por lo cual ha perdido poco volumen
respecto alas ventas de afios anteriores, aunque
se mantiene por encima de la competencia.

Ese buen posicionamiento para la regién
abarca tanto a los paises que siguen a Brasil,
como Colombia, que adopté el estandar DVB-T2,
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titular Kasuyuki Tsurumaki junto al responsable
del proyecto Roberto Murillo, con su experiencia
internacional del lado de los fabricantes.

‘El desafio de encarar Latinoamérica busca
replicar el éxito que tenemos en Brasil, a partir
de nuestra reputacion de ingenieria y expe-
riencia que viene del '93, con mas de 20 afios
en el mercado’.

El pilar esta4 en el servicio de integracion y
buscaremos armaruna Business Communitypara
trabajar en conjunto con un grupo de marcas de
penetracion regional que integran Volicon, En-
semble, ChyronHego y EVS entre otras marcas

laempresa estabien preparada, peroademas se
suman oportunidades a partir de un buen apoyo
del grupo Hitachi. Esta trabajando ahora no s6lo
en la parte de transmision, sino que sumaria
integraciones por lo cual estéa trayendo equipos
periféricos de monitoreo remotoy esté ladecision
delgrupo Hitachide fabricartodos los agregados
de estado s6lido en Brasil a partir de este afo.
Para ello se esta preparando y capacitando a su
personal para abastecer las ventas globales, y
se concentraron todas sus instalaciones en las
oficinas de San Pablo.

Finalmente, esta la intencion de sumar a la
oficina de Brasil la venta de todas las camaras

o386 e

lideres, y los partners locales cuyos acuerdos
respetaremos totalmente.

‘El objetivo es dar un plus o valor agregado
mejorando aspectos de logistica, soporte local,
soporte local, servicio web desde Globalnet.bizy
lograr precios més atractivos como hacemos en
Brasil. Que todos vean ese aporte para generar
nuestro retorno, pues no se trata de ser un es-
labén mas en la cadena; para eso no entramos
en el negocio. Por eso decimos que nuestra
Business community, como eltrabajoweb desde
Globalnet.biz, son algo nuevo e innovador para
el mercado regional’, concluy6.

camaras

Milton Nakano y Yasutoshi Miyoshi

delgrupo para Sudamérica, locual yase veriaen
Caperdonde hay unbuentrabajo con BVS. Para
acompanartodos estos procesos de exportacion
se sumé a Milton Nakano, destacado ejecutivo
de la industria con experiencia en la parte de
integraciones e importaciones de marcas lideres.

www.prensario.net
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VISTA WEB A TRAVES DEL
> MOVIL

:):‘., CAMBIAR LA FORMA DE HACER
MANTENIMIENTO A SU RED

.. Hunter usa la Tecnologia de Radar
para encontrar exactamente la
causa y la localizacion del problema,
ya sea CPD analégico o CPD digital.
También se detectan Ingresos,
Ruido de Impulso v Laser Clipping

01 Encontrando el error
Hunter identifica la zona

i +dir la red donde se
o e
Al 4 encuentra el error.

02 Pinpeint |2 fuente

Fran T Utilizando @l Qurer, los
_aj__b_ il técnicos pueden localizarel
- == * punlo exacto del CPD.

03 Solucionando el problema
Con la localizacion precisa del
CPD, los tdenicos disminuyen
sustancialmeanie el tiempo da
solusitn del problema

Arcom
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Tecsys integra marcas

para la region

Fabricando en Brasil con sus ventajas

Tecsys, tradicional fabricante brasilefio que
con la exportacion de sus transmisores empez6
a convertirse en una compania regional y global
sumando a Carlos Henrique Ferreira, esta
dando un nuevo enfoque a su negocio. Ahora
toma también el rol de integrador, con tres nuevas
asociaciones que incluyen a T-Redes de Espana,
GSertel e Innovaction, con los que lleva a cabo
una fabricacion local de equipos en Brasil con
todas las ventajas que implica para ellos tanto a
nivel local como sudamericano.

Segln enfatiz6 José Marcos Freyre, ‘es una
idea novedosa para la region’ que permite dar un
soporte local verdadero a estas empresas, con
mejores soluciones, mas mantenimientoque alarga
el ciclo de vida de los productos y mejorando los
precios a los que llegan a los mercados. Consi-
dera que la actual globalizacion exige este tipo de
alianzas, y que al mismo tiempo es una manera
para Tecsys de seguir aportando soluciones en

los nuevos tiempos y ante las crisis que tiene la

Daniel Omar Pometti de Innovaction, José Marcos
Freyre y Carlos Henrique Ferreira

T Pl s it O TV ¢ g Filar LS compien
sl # taincata v Brasd oo Tecu. 410N Sepereen

Carlos Henrique Ferreyra y Javier Martinez de T-Redes

region, con Brasil incluido.

El gerente de ventas de Innovaction, Daniel
Pometti, destaco las oportunidades del proyecto
y que desde la marca estan atentos a todas las
oportunidades y posibilidades. Dijo que ya viene
teniendo una alianzaen México con Felipe Padilla
y en Argentina con Tealcom. Ahora esta alianza
con Tecsys se vera en Caper en acuerdo con BVS
y especial apoyo de Diego Prodocino.

Por su parte, Javier Martinez de T-Redes, des-
tacd quetodoloanunciado enlaNAByase cumplio
y que antes de fin de afio se estaran fabricando
en las instalaciones de Tecsys los primeros trans-
misores de baja potencia. T-Redes tiene la serie
Broadcast de hasta 300 vatios y la serie Compact
de 1 a 10, con gran proyeccion para el mercado
sudamericano. Incluso ya se hizo una venta a la
UCV en Chile (Universidad Catélicade Valparaiso).
Para contribuir al surtido, se estad manejando que
Tecsys importe también para el mercado una serie
intermedia de transmisores de 50 vatios.

Skyworth: 20 millones

de STBs al ano

Darrell Haber, director de marketing de
Skyworth, dijo a Prensario todas las implicancias
quetiene elfabricante chino que se hadiferenciado
por su volumen de los otros del mismo origen
que llegan a nuestros mercados, con mas de 20
millones de de STB vendidos al afno y muchas
ventas enla India o regiones dificiles como Africa.

En Latinoamérica estd empezando y la parte
analdgica es todaviaimportante, con masfocoen
la TV paga por ahora que en Broadcast. Tienen
buena presencia conlos gobiernosy en particular
Colombia que tiene el estandar europeo. Avanza
con Telmex y Telefonica y estuvo a fin de sep-
tiembre en NexTV México con Diego Carrera.
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Darrel Haber

Mas alla que recién comienza, ya tiene un equipo
local en la region con sede en Brasil y Argentina,
se plantea poner una fabrica en América del Sur
y armar una comunidad local.

www.prensario.net

Potencia Tu Red

Con las soluciones de energia HFC
para celdas LTE de Lindsay

La solucion de Lindsay para pequenas celdas LTE toma la energia de la red HFC y le
permite a |as cable operadoras ofrecer una amplia gama de servicios utilizando sus

activos de red existentes. Explore oportunidades en redes moviles energizando celdas LTE
Hasta 400 watts de Potencia > Energia HFC 40-90Vac
Multiples Celdas LTE > Despliegues de Fibra Oscura

Multiples Operadoras Maviles

contactus@lindsaybroadbandinc.com

www.lindsaybroadbandinc.com
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Calendario

O Noviembre

e NexTv CEQ’s Summit (2)
Miami, USA

¢ Forum Brasil de Televisao (9-10)
Séo Paulo, Brasil

* Tecnotelevision 2015, (10-12)
Bogota, Colombia

e Chile Media Show (11-12)
Santiago, Chile

e MIPCancun (18-20)
Cancuin, México

e Discop Africa (4-6)
Johannesburg, Sudafrica

O Diciembre
¢ Asia TV Forum (2-4)
Singapore

O Enero
 Natpe 2016 (19-21)
Fountainebleau Resort, Miami Beach, Florida

00 Marzo
¢ Andina Link 2016 (1-3)
Cartagena, Colombia
e Discop Istanbul 2016 (1-3)
Intercontinental Ceylan Hotel, Istanbul, Turquia
* RioContentMarket (9-11)
Rio de Janeiro, Brasil

O Abril

o MIP TV (4-7)

Palais des Festivals, Cannes, Francia

* NAB (16-21)

Las Vegas Convention Center, USA

e VI Cumbre APTC (*)

Pert

¢ Punta Show (*)

Conrad Resort & Casino, Punta del Este, Uruguay

0 Mayo

¢ INTX 2016 - NCTA (16-18)
Boston, USA

¢ LA Screenings, (16-19)
Los Angeles, USA

¢ Foro Asotic 2016 (*)
Bogota, Colombia

o NexTV South America Summit 2016 (*)
Buenos Aires, Argentina

¢ Feria Tecné (*)

Santiago, Chile

(*) Las fechas no fueron confirmadas

Prensario Internacional

| | | TECNOLOGIA

Qvix Media Solutions
Intensifica sus operaciones
en Latinoameérica

Mariano Surghy, CEO de Qix

Qvix Media Solutions es proveedor de
servicios de tecnologia para video digital,
streaming y television IP para cableoperado-
res y canales de television. Con oficinas en
Canada y Argentina, a lo largo de ocho afios
en la industria, da asesoramiento técnico y
estratégico en cualquiera de las etapas de
proyectos de video digital, desde el disefio
a la integracion de servicios, ademas de
outsourcing y operacion total para rapidamen-
te desarrollar servicios basados en video IP.

Mariano Surghy, CEO de Qvix, comen-
t6: ‘Nuestras soluciones estan basadas en
software con tecnologia cloud, lo que nos
hace flexibles a modificaciones, integracio-
nes y adicion rapida de nuevas tendencias
tecnolégicas’.

‘Asuvez, nos permite realizar instalaciones
rapidas y faciles de escalar. Al ser soluciones
basadas en software son de bajo costo en
relacion a las soluciones tradicionales de
hardware. Con esto logramos que estas
soluciones de tecnologia de punta estén dis-
ponibles para clientes pequefios y medianos’.

‘Somos consultores autorizados de los
principales referentes en servidores de strea-
ming, como Wowza y Flussonic. Tenemos
infraestructura de servidores propiay cuentas
con los principales CDN, lo que nos permite
llevar los servicios a cualquier parte a costos
muy competitivos para la region’.
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‘Nuestros clientes se en-
cuentran principalmente

en Norteamérica, don- e

de estamos trabajan- C'J:Lj u
do desde hace tres QV i X
afos. En este momen- MEDIA SOLUTIONS

to estamos focalizando

nuestros esfuerzos en

introducir y potenciar los servicios de strea-
ming y OTT en el mercado latinoamericano,
considerando que ahora se encuentra en

el momento oportuno para este desarrollo.

Productos y servicios

‘Uno de nuestros servicios es la distribucién
de video optimizada para la entrega segura
de sefiales. Usamos la Internet para transmitir
enHD, conlo cual reemplazamos alas trans-
misiones via satélite. Contempla replicacion
entre diferentes ubicaciones (punto a punto
y punto a multipunto), no hay pérdidas en
la calidad de la sefial, en transmisiones con
bajalatencia, y de bajo costo comparada con
la tradicional via satélite’, explico Surghy.

‘QStreamer es un servicio disefiado para
permitir a los broadcasters y propietarios de
contenido entregar su cotntenido en vivo y
VOD a computadoras, dispositivos moéviles
y cualquier dispositivo conectado; Nebula
Video Platform es nuestra solucién customi-
zable, que reune toda nuestra tecnologia de
streaming, y con la cual ofrecemos transmi-
siones envivo, player multi-dispositivo, Cloud
PVR,VOD, Catchup TV, etc.’

Agreg6: ‘Tenemos servidores distribuidos
en los principales paises de Latinoamérica,
ademas de Norteamérica y Europa. Con la
infraestructura que tenemos montada, pode-
mos dar servicios de streaming, y distribuir
sefales practicamente en todo el mundo.
Ademas contamos con nuestra Software
Factory y un departamento de investigacion
y desarrollo, especializado en soluciones
de video que ponemos a disposicion de
nuestros clientes’.
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Solucione!

completas para

el futuro

Rohde & Schwarz ofrece un flujo de trabajo completo
para la tecnologia de alta resolucion 4K.
1 P ' izacic

para el de

El futuro de 4K comienza aqui:
www.rohde-schwarz.com/ad/4k




